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Hagidin kiymetil

Yil 1991. Marmara Universitesi Iletisim
Fakdiltesi birinci siniftayim. Daha
okulun ilk dénemlerinde rahmetli
Turgut Ozal,“2.5 gazete kalacak”
deyince moralimiz bozulmustu.
Mlerleyen yillarda “Mor Inek”
kitabiyla tinlenen Profesor Arman
Kirim dinleme firsatim oldu.
Basinin 10 yillik gelecegine yonelik
ongoriilerini anlatiyordu. “Kagit
baski bitecek, gazeteler basilmayacak.
Haber internetten okunacak. Isteyen
gazetesinin ¢ikisini kendi alabilecek”
anlaminda bir seyler soyliiyordu...
Rahmetli Arman Hoca hi¢ dersimize
girmedi ama o donemlerde isin ehli
olan bu tiir hocalardan ders dinlemek
énemli bir firsattr. Is yerlerine caginr,
calisanlara anlattinrlardi. Kisacasi
sirketler o donemde c¢aliganlarina ¢cok
daha fazla yatinm yapardi. Arman
Hoca’y1 da Dogan Burda Rizolli Dergi
Grubu’nda ¢alisirken dinlemistim.
O giin bugtindiir yazili basinin bitip

bitmeyecegini distinirim. Cinki
yaklagik 30 yildir yazili basinda
caligtyorum, dergicilik yapiyorum.

Evet, bu 30 yilda internet hizla
yayildi. Her sey akilli telefonlarin
i¢ine girdi. Internet baglantis1 olan
bir telefonla birakin gazete okumayi,
yiizlerce is yapmak miimkiin. Ister
dergi okuyun, isterseniz sevmediginiz
birine kiifredin, ister mag izleyin,
filmlere bakin, CV yollayin, poli¢e alin,
aligveris yapin...

Kisacas: dijitalin giinlitk
hayatimizdaki yeri siirekli artiyor.
Ama yazili basinin 6nemi azalmryor.
Kagidin kiymeti hala stiriiyor. Yazilan
haberlerin kalitesi ve gercekligi o
kadar tartisilmiyor. Gliven internete
gore daha fazla. Clinki kagit maliyetli
bir is. Gazete basmak, dergi ¢ikarmak
kolay degil. Tki kisinin bir araya gelerek
bir internet sitesi kurup gazetecilik
yapmast gibi bir ig degil. Bu yiizden
de hala kiymeti var. Ele alindiginda
kokusu var, katlayip ¢antaya konmast
var. Ama artik sartlar zor. Internetin
30 yildir bitiremedigi yazili basini
icinde bulundugumuz ortam bitirecek
gibi goriintiyor.

Malum kagit, fiyat1 son 2 yilda en
cok artan tirtin. Gergi Tiirk insani bu
durumun farkina tuvalet kagidina
gelen zamlarla vard: ama kitap basmak,
dergi basmak neredeyse imkansiz hale
geldi. Once dergilerin sayfa sayilar,
sonra da baski sayilan azaliyor. Boyle
giderse Arman Hoca’nin 6ngoriileri
gecikmeli de olsa tutacak. Ancak
bunun nedeni internetten ziyade kagit
fiyatlanindaki artis olacak.

Evet, sartlar zorlagsa da biz yine en
lyisini yapmaya ¢alistik. Yapmaya da
devam edecegiz. Ozel réportajlar, kulis
haberleri, yeni iirtinler... Hepsi yine
bu sayida. Akill Yasayin, Akilli Yaslanin,
Akalli Yagamsiz kalmayin.

Baris Bekar
bbekar@akilliyasamdergisi.com
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QUICK SiGORTA’DA

iLKLER iCiN HIZ LimiTi YOK!

Yilin ilk yanisinda hedefleri dogrultusunda performans sergileyen Quick Sigorta,
yeni Grinlerini masterilerine sunmak i¢in gtin sayiyor.
Quick Sigorta Genel Miidiirii Eyiip Ozsoy, Quick Finans ve QPay’de sona geldiklerini,
Avrupa’ya acilmak icin de fizibilite asamasinda olduklarini bildiriyor...

KAYHAN
18 OZTURK

Garanti BBVA Emeklilik,

0-2 yas bebekler

icin yaptirlan BES
sozlesmelerine

200 TL hediye etti.
Ebeveynler, minimum
185 TLlik aylik

katki payr bdeme
taahhudduyle bir
kereye mahsus
olarak bu avantajdan
yararlandi..

UniKasko’danservis
araclanicin“gelir
kayhr” teminati

Unico Sigorta, UniKasko
Urtintyle personel servisi,
ogrenci servisi ve turizm
sektoriinde yolcu tasimaciligi
yapan servislere “gelir kaybr”
teminati da vermeye basladi.
Boylece arac sahiplerinde
kaza sonucu is durmasina
bagl olusan gelir kaybi, police
limitlerine gore karsllanarak
magduriyet yasanmasinin
onune gegciliyor..

Tiirk Nippon
acentelerinin
yenirotas1Kibns

Turk Nippon Sigorta,
acentelerinin motivasyonunu
yUksek tutmak icin 6zel
kampanyalar duzenlemeyi
strdurdyor. Bu dogrultuda,
acente gezileri icin 2022
yilinin ikinci rotasi Kibris
olarak belirlendi..

“Sigorta, giivenin
ensatin alimabilir hali”?

Doga Sigorta Yonetim
Kurulu Baskani Nihat Kirmizi,
‘GUnumuzde sigorta en
ekonomik ve gerekli trun
konumuna geldi” dedi..

Tiirk sigorta
sektoriine seviye
atlatacakikisenaryo

TSBnin Bogazici Universitesi
ile birlikte hazirladigi “Turkiye
Sigortacilik Sektort Ekonomik
Etki Analizi Raporuna gére,
sektorun GSYH'ya katkisini
ylzde 746 bluylumeyle

421 milyar TLye kadar
yukseltmek mumkun..

InsurTech’lerin
bilyiime hikayesi
yenibashyor!

Sigortam.net destegiyle
StartupMarket tarafindan
hazirlanan InsurTech raporuna
gore, kuresel InsurTech

pazar buyuklugu 2028

yilina kadar 60 milyar dolari
asacak. Sigortamnet CEO'su
Bora Uluduiz, “Tarkiye olarak
InsurTech blylme hikayesinin
hentz basindayiz. Ancak kisa
strede buylmenin katlanarak
artacagini 6ngoruyoruz” dedi..

Anadolu Sigorta’dan
elektrikliaraclara
dzelservisagn

Anadolu Sigorta, hasar aninda
daha iyi ve daha kapsamii
hizmet verebilmek icin,
ozellikle buytk sehirlerde
icerisinde elektrikli arag sarj
istasyonlari yer alan, elektrikli
ve hibrit araclarin onarimi
konusunda gerekli temel
egitimi almis yuksek kalitede
hizmet saglayabilecek servis
agi olusturdu..
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QuickSigorta FS[Bile egitim
serilerine devam ediyor

Quick Sigorta, sigorta okur-
yazarligini gelistirmek
amactyla egitime verdigi
destegi siirduriiyor. Bu
dogrultuda, Esnafin Si-
gorta ve Risk Yonetimi
Bilincini  Giiglendirme
Egitimleri (ESIB) pro-
jesi cercevesinde Bakir-
koy Istanbul Esnaf ve Sa-
natkarlar Odalan1 Birligi’'nde
(ISTESOB) verilen egitimin

konusu “Fatura Koruma ve Basiretli
Tacir Is Yeri Sigortasi” oldu.

Quick Sigorta Finansal Uriinler Pazar-
lama ve Uriin Gelistirme Genel Miidiir
Yardimcisi Soner Tekbas ile Acenteler Sa-
tiy Koordinatorii Sibel Doga¢in verdigi
egitimlerde Basiretli Tacir Is Yeri Sigortast
hakkinda detayl bilgi aktarilirken fatura

koruma sigortasmin da avantajlarindan

bahsedildi. Tiirk Ticaret Ka-
nunu'nun  18’inci  madde-
sine dikkat ¢eken Dogac,
isletmelerin  faaliyetleri
sirasinda Ongoriilebi-
lir risklerini 6denebilir
primlerle giivence altina
almalannin  basiretli bir
tacir olmanin yasal gerek-
liligi oldugu konusundaki
goriiglerini ve Uriiniin Gzel-
liklerini esnafa anlatt1.

Senetli ve taksitli aligverislerin fatura
ddemelerini giivence altina alan Quick
Fatura Koruma Sigortasi’'nin avantajlarina
deginen Tekbas da kefilsiz, kredi kartsiz
ve kredi limiti kullanilmadan miisteri ve
sektor bazinda limit ve taksit imkani su-
nan bu sigorta triiniiniin ekonominin ve
pazann gelisiminde 6nemli bir katkist ol-
dugunu vurguladi.

i

“Radm Gozivie HavattanKareler”

fotografseverlerle bulusuyor

Anadolu Hayat Emeklilik tarafindan 16 yildir diizenlenen ve
Tiirkiye'nin kadinlara 6zel ilk ve tek fotograf yarigmas: olan “Ka-
din Goziiyle Hayattan Kareler” sergisi, son 2 yildir oldugu gibi bu
yil da dijital ortamda ziyaretcilerini agirliyor. 2022 yilinda 2 bin
516 katilimeinin 8 bin 682 fotografinin degerlendirilmesi sonu-
cunda dereceye giren ve sergilenmeye hak kazanan eserlerin yer
aldigr sergi, yarigmamin ilk yilindan bugiine kadar 6diil alan fotog-
raflanindan olusan sergiyle birlikte Anadolu Hayat Emeklilik’in
internet sitesi anadoluhayat.com.tr'de ziyarete acildi.

2007 yiindan bu yana 25 bini askin kadin fotografcinin, 97
bini askin fotografla katlldigi “Kadin Goziiyle Hayattan Kareler”,
Tiirkiye Fotograf Sanat1 Federasyonu (TFSF) danigmanliginda 16
yildir kesintisiz olarak diizenlenen tek fotograf yarigmasi olma
ozelligi tastyor. Kadinlann sosyal, kiiltiirel ve toplumsal gelisimine
katkida bulunmay1 hedefleyen yarisma, onlara kendilerini ve ha-
yata bakislarim 6zgiirce ifade edebilecekleri bir platform sunuyor.
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Clzdanim nerede?

Juzdan’im
burda!
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AgeSA Her Yasta Fonunun
yeni donemibashyor

Tirkiye’'nin yaslanmaya hazirigina rehber olmak
ve toplumun yaslilik algisinin pozitife dénlismesine
katkida bulunmak amaciyla 2019 yilinda “Her Yasta”

projesini hayata gegiren AgeSA, Sivil Toplum igin Des-
tek Vakfi ile is birligi yapiyor. AgeSA, gegen yil saglik,
egitim, istihdam, esitsizliklerin azaltilmasi alanlarin-
da yaslilik ve yaslanma temasini merkezine alan sivil
toplum projelerini desteklemek ve tesvik etmek icin
Her Yasta Fonu'nu hayata gecirdi. Gegen yil toplamda
5 projenin hayata gecirilmesine destek veren AgeSA,
Her Yasta Fonu'nun yeni dénemi i¢in de hazir.

Her Yasta Fonu, 8-31 Agustos tarihleri arasinda bas-
vurulari kabul etti. Gecen yil oldugu gibi bu yil da fona

heryastayls

DOLU GOAY TASA

yaslilik ve yaslanma alanlarini desteklemeye yoénelik
projeler bagvururken, fon kapsaminda bu yil STK’lara
dagitilacak hibenin toplam tutari 300 bin TL olacak.

'yarekabet avantaijl
saglayacak yenilik

Ana Sigorta, teknolojik altyapisim GTech’in analitik sigor-
tacihk ¢oztimi “Wiseboard Insurance” ile gliclendirdi. Ana
Sigorta Genel Miidiirii Arda Tuncay, 20 yili askin deneyimiyle
sektorel bazda dijital ¢oziimler sunan GTech’in bu iirtint-
niin Ana Sigorta’ya 6nemli bir rekabet avantaji saglarken ve-
rimliligini de artiracagim ifade etti. Yonetimin stratejik karar
alabilmesi i¢in verilere gercek zamanl ulagmanin ve miisteri
ihtiyaclarint hizla gorebilmenin 6nemini vurgulayan Tuncay,
su bilgileri paylasti:

“GTech Wiseboard Insurance sayesinde mevcut sigorta-
cibk veri ambari Uriiniiniin entegrasyonuyla iiretim, hasar,
aktiierya, acente gibi pek c¢ok alana iliskin 100’iin iizerinde
rapora erigim saglanmis oldu. Bunun yani sira biittinlestiril-
mis verilerden rapor ve dashboard olusturma konusunda ku-
rumda farkindalik yaratildi ve canli sistem tizerinden rapor ve
dashboard’lara erisim de saglanarak yasanabilecek performans
problemlerinin Oniine ge¢ildi. Ana Sigorta olarak Wiseboard
Insurance kullanarak tek platformdan dogru veriye erisim
sagladigimiz gibi yonetim dashboard’u ile de karar siirecleri-
mizi hizlandirmis olduk. Ayni zamanda analitik raporlarla ana-
liz kolaylig saglanirken ekiplerin tekillestirilmis veriyle kendi
raporlarim olusturabilmesi de zaman konusunda 6nemli bir
tasarruf sagladi.”

GTech CEO’su Mine Tagkaya ise “Veri yonetiminin her ge-
¢en giin daha fazla 6nem kazandig: sektorlerden biri olan si-

gortacilikta miisterilerimize katma degerli hizmetler sunan bir
ekip olarak Wiseboard Insurance ile Ana Sigorta’nin da dijital
dontigiim stireglerinde deger yaratiyoruz. Miisterimiz hazir-
lanan y6netim dashboard’undaki KPI'lara ve raporlara baka-
rak sirketin iiretim, hasar gibi 6nemli bilgilerine aninda ulasip
mevcut durumu dogru ve net bir sekilde gortintiileyebiliyor
ve gerekli kararlar hizlica alabiliyorlar” dedi.

8
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Antivirus
Yazilim
Programi

Siber risklere
gercek guvenceler

Siber dlinyada islemlerinizi yaparken keyfiniz kagmasin diye simdi Allianz Siber Glivence
Sigortasi ile glivendesiniz. Sahte sitelerden aliveris yapilmasi sebebiyle dogan zararlardan
kimlik ve sifre bilgilerinizin baskalari tarafindan ele gegirilmesi halinde ortaya ¢ikabilecek
zararlara kadar bircok konuda Allianz Siber Glivence Sigortasi size givence sagliyor.

Siz de Allianz acenteleri veya Yapi Kredi Bankasi subeleri araciligiyla
Allianz Siber Gilivence Sigortasi'na hemen sahip olun.



SUrprim
magduriyetlerine
kars: SEDDK ayarl

Sigortacilik ve Ozel Emeklilik Diizen-
leme ve Denetleme Kurumu (SEDDK),
Tiirkiye Noterler Birligi sorgu servisle-
rinde yasanan teknik aksaklik nedeniyle
zorunlu trafik sigortasi polige tiretiminde
yasanan strprim magduriyetinin giderile-
cegini duyurdu.

Hatirlanacag gibi gecen ay, Ttirkiye No-
terler Birligi sorgu servislerinde yaganan ve
yaklagik 12 saat siiren teknik aksaklik sebe-

biyle zorunlu trafik sigortas: polige ireti-
minde aksamalar olmustu. SEDDK tarafin-
dan arizanin ¢oztimiyle police tiretiminin
yeniden basladig1 ve sorunsuz stirdiigii ak-
tanilan aciklamada su bilgiler yer aldi:
“SEDDK olarak kesintinin stirdiigi siire
kapsaminda yenilenmesi gereken zorun-
lu trafik sigortalarimin yenilenemedigi ve
islemlerin  baglamasiyla birlikte yeniden
tiretilen policelerde, mer’i mevzuat gere-

»

SEDDK

SIGORTACILIK VE OZEL EMEKLILIK

DUZENLEME VE DENETLEME KURUMU

g zamamnda yenilenemeyen durumlarda
6denen yiizde 5lik stirprim uygulandig
tespit edilmistir.

Kurumumuz tarafindan, teknik aksama-
dan kaynaklanan magduriyetleri 6nlemek
amaciyla, bu stirede diizenlenen policeler-
de uygulanan sz konusu siirprim tutarla-
nnin sigorta sirketlerince vatandaglarimiza
iade edilmesine yonelik gerekli islemler
baslatilmstir.”

v

Aksigorta musterilerinin
Autokingde indirimi var

Arac bakim servisi Autoking ile is birligi baslatan Aksigorta,
miisterilerinin ara¢ 6zel bakimlarinda indirim olanag sunuyor.
Is birligi kapsaminda Aksigorta miisterileri, 31 Aralik 2022 tari-
hine kadar Aksigorta mobil uygulamas: iizerinden alabilecekleri
kampanya koduyla Autoking servislerinde seramik kaplama, kli-
ma bakteri temizligi ve ozonla dezenfeksiyon gibi bakim hiz-
metlerinde indirim kazanacak.

Autoking’in yani sira Ziiber, DogGo, Kidolog, Petopy, Pronet,
eTagin ve lastik.com.tr ile is birligi yapan Aksigorta, Aksigorta
Mobil tizerinden mdsterilerinin olast risklerine karst 6nleyici
destekler sunmay1 amacliyor.

Bereket Sigortadan “Kritik Hastaliklar Sigortasy

Bereket Sigorta, yeni iiriinii Kritik Hastaliklar Sigortasi ile

18-65 yas aras1 bireylerin kalp krizi, kanser, felg, korlik ve \ m-m%gw
bobrek yetmezligi durumlanyla karsi karstya kalmasi duru- J s aienctsnde. =

munda toplu tazminat 6deyerek hastalikla miicadele déne- I
minde giivence sagliyor.

Ihtiyaclardan yola ¢ikarak 6 farkli teminat secimiyle sigor-
talilanin hizmetine sunulan Kritik Hastaliklar Sigortasi, en sik

ﬁ"f"?-—-‘ [TRnT— :

._—I-u* =

P [P ——

gortilen ve yasamsal riskler tagryan hastaliklar1 kapsiyor.
18-65 yas aras1 herkesin faydalanabilecegi Kritik Hastalik-
lar Sigortas1 kapsaminda ana teminatlara ek olarak sigortalilar,

yilda 1 kez ticretsiz check-up hizmeti, psikolojik danigmanlik
hizmeti, diyetisyen damigmanlk hizmeti ve mamografi hiz-
meti de alabiliyor.

10
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DOGRU ADIM
TAMAMLAYICI SAGLIK SIGORTASI

ile
saglhigimiz tam, biitceniz tamam

A+

Yatarak Tedavi
Teminati secenegi

Limitsiz yatarak
tedavi

+
6 adet ayakta . .

P ) Limitsiz yatarak
tedavi paketi e

+
10 adet ayakta
tedavi paketi

Genis
kapsamli
tedavi
teminatlari

- Kaliteli ve
Acil yardim | hizli saglik
paketi hizmeti

Yaygin

7/24 Tibbi hastane ag

Danisma ve Check-Up ve
Provizyon Dis tedavi

808508115100 ,igortQ

Bwww.dogasigorta.com



HABER

Garanti BBVA Emeklilik, O-2 yas bebekler
icin yaptirilan BES s6zlesmelerine

200 TL hediye etti. Ebeveynler, minimum
185 TL1ik aylik katki pay1 bdeme
taahhudduyle bir kereye mahsus

olarak bu avantajdan yararlanda...

Bebekleri icin BES hesab:r acanlar diizenli tasarruf yap-
maya baslarken, Garanti BBVA Emeklilik’in BES alanindaki
deneyimiyle yatirimlarina giivenli ve yiiksek finansal
getiri elde etme firsatin1 yakaliyor.
Garanti BBVA Emeklilik Genel Mudurii Bu-
rak Ali Goger, tasarruf ve birikim bilinci ebe-
veynler i¢in ¢ocuklarnin ilerleyen yaslarda ce-
sitli imkanlara kavusabilmesi acisindan biiyiik bir
oneme sahip oldugunu amimsatarak, cocuklara
saglam bir gelecek hazirlamak amaciyla birikimi
stirdiiriilebilir hale getirmek gerektigine dik-
kat cekiyor.
Goger, “Ornegin, her yil bir yas
daha biiytiyen miniklerimize aile
btiytikleri BES ile birikim gliven-
cesi sunabilir ya da mevcutta devam
eden Cocuklara BES sozlesmele-
rine ek katki pay1 yatirabilir. BES
bu acidan ¢ocuklann dogumunda,
dogum giinlerinde, karne aldikla-
rinda, 6zetle tiim 6zel gilinlerinde
aile biiyiiklerinin degerlendirebi-
lecekleri iyi bir hediye alternati-
fi” diyor.

12

Burak Ali Gécer

415 BIN COCUK ICIN BES YAPTIRILDI

18 yas alt1 BES’in ebeveynler i¢cin ¢ok degerli ve kazanch bir
tasarruf arac1 oldugunu vurgulayan Goger, uygulamayla ilgili
su degerlendirmeyi yapiyor:

“18 yas altt BES uygulamasinin devreye girdigi Temmuz
2021°den bu yana ¢ocugu i¢in BES yaptiran miisteri sayist
yaklagik 415 bine ulagt. Bu say1 her gecen giin artiyor. Ustelik
cocuguna BES yaptiran ailelerin bazilarnin kendi BES’1 yok.
Hem kendisine hem ¢ocuguna BES yaptiranlarin da bir kismu
cocugu icin daha fazla katki pay1 6dityor. Bu demek oluyor
ki ebeveynler birikim konusunda olduk¢a bilincli ve BES’in
cocuklarinin gelecegi i¢in 6nemli bir giivence oldugunu dii-

stiniiyorlar. Ebeveynlerin bu inanci bizler i¢in sevindiri-
ci bir haber ciinkii bireysel emeklilik sisteminde geng
niifusun 6nemi biiyiik. Hedefimiz, BES alaninda sahip
oldugumuz bilgi birikimi ve uzmanhgiumizla, ¢ocuk-
larina daha iyi bir gelecek hazirlamak isteyen ailelere
en dogru yatinm ve yonlendirmelerle giivenli bir yol
haritasi ¢izmek.”

Burak Ali Goger, Garanti BBVA Emeklilik’te 18
yas alt1 katilimeilann ¢ogunun yeni dogan be-
beklerden olustugunu belirtiyor. Kendisi i¢cin
BES baslatmamis ebeveynlerin bile ¢ocukla-
rinin gelecegi icin simdiden birikim yapma-
ya bagladigini vurgulayan Goger, bu cabaya
katki amaciyla diizenledikleri kampanyay1

da soyle hatirlatiyor:
“Garanti BBVA Emeklilik olarak ailemi-
ze katilan en minik tyelerimizin gelecegi

icin katkida bulunmak istedik ve 1-31

Agustos tarihleri arasinda 2 yasa kadar

olan bebeklere yapilan BES sozlesmeleri-

ne 200 TL de biz hediye ettik.” e

EYLUL 2022



Sempatik dostlarimiz
Turkiye Sigorta
guvencesinde!

Tirkiye Sigorta Sempati Evcil Hayvan Sigortasi,
acil durum ve hastaliklarda sempatik dostlarimizin sagligini koruma altina aliyor.
Ucretsiz g6z ve kulak temizligi, tirnak bakimi, mikrocip uygulamasi ile
indirimli kuafor ve otel firsatlari gibi pek cok kolayligi bir arada sunuyor.

Yaygin
veteriner
ag!

Standart ve
genis kapsamli

arin
secenekleri

W CemPid

Evcil Hayvan Sigortasi

Mikrocip uygulamasi ve
senede 1 kez goz kulak
temizligi, tirnak kesimi
rutin bakimlari anlasmali
veteriner agimizda gecerli
olmak Gzere Ucretsizdir.

0850 2022020 €@ TURKIYE SiGORTA

turkiyesigorta.com.tr Giicil. a dll’l da
5 .
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UniKaskodan

servis araclari

icin “gelir kaybr

teminatil

Ender Giizeler

Unico Sigorta, UniKasko urtunuyle personel
servisi, Ogrenci servisi ve turizm sektérunde
yolcu tasimaciligl yapan servislere ‘gelir
kayhr’ teminati da vermeye basladi. Boylece
arac sahiplerinde kaza sonucu is durmasina
bagl olusan gelir kaybi, police limitlerine
gore karsilanarak magduriyet yasanmasinin
Onune geciliyor...

Unico Sigorta, personel servisi, 6grenci servisi, D2 yetki
belgesine sahip turizm sektorii yolcu servisi gibi, sigorta-
liya gelir saglayan araglan da kargilagilabilecek risklere karst
glivence altina aliyor. UniKasko-Servis Kaskosu'nun gelir
kayb1 teminatiyla tagitin sigorta kapsamia giren tam veya
kismi bir zarara ugramasi ve hasarnin giderilmesinin 3 giin-
den uzun siirmesi durumunda gelir kaybindan dogan za-
rarlari, police limitlerine bagh olarak teminat altina alyor.

“POLICE DEGIL, COZUM SATISINA
ODAKLANIYORUZ”

Unico Sigorta Genel Miidiirii Ender Giizeler, miisteri ihti-
yact, kullanic1 deneyimi tasarimu olgulanimi 15 modellerinin
merkezine koyduklarini vurgulayarak yeni 6zellikle ilgili su
bilgileri paylastyor: “Police satisina degil ¢oztime odaklan-
dik. Kullandig: servis aracindan gelir elde eden miisterile-
rimiz, aracinda hasar meydana geldiginde ve onarnmui giin-
lerce stirdtiglinde is faaliyetlerinin durmasina bagh olarak
ciddi bir magduriyet yastyor. Miisterimiz agisindan bu riski
ortadan kaldirmay: hedefledik. Sigortali aracin, yolcu tasi-
macihi@g1 yaparak isletilmesiyle gelir elde edilmesi ve bek-
lenmedik bir durum sonucu hasarin olusmasi sartiyla, aragta
olusan hasarin onanlmasinin 3 i gliniinii asmasi halinde,
sigortalinin 1§ durmasina bagli olusan gelir kaybimi policede
belirtilen limit kapsaminda teminat altina aliyoruz.” e
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Evim Sigortasi
Liiks Evim Sigortasi

A | AXA SIGORTA

Kendinizi hep glvende hissetmek icin
AXA Konut Sigortalariile evinizi, esyalarinizi
ve yazliginizi guivenceye alin, kiraci ya da
ev sahibi olmaniz fark etmeden genis
teminatlardan faydalanin.
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.. N ke .4 sl'den
0.0.00 D .o W PE  baslayan
lRES e T e o A, B fiyatlarla




HABER

Tiirk Nippon acentelerinin
yeni rotasl

Turk Nippon Sigorta, acentelerinin
motivasyonunu yuksek tutmak icin 6zel
kampanyalar duzenlemeyi stirduruyor. Bu
dogrultuda, acente gezileriicin 2022 yilinin
ikincirotasi Kibris olarak belirlendi...

Tiirk Nippon Sigorta, diizenledigi kampanyalarla her yil
oldugu gibi bu yil da acentelerinin motivasyonunu en st
noktada tutmayi amachyor. Bu dogrultuda tamamlayici saghk
sigortast (TSS) i¢in yeni bir kampanya diizenlendi. TSS bran-
sinda belirlenen kriterlere ulasan acenteler, KKTC (Kuzey
Kibrs Tiirk Cumbhuriyeti) seyahatiyle ddillendirilecek. Tiirk
Nippon Sigorta Genel Miudirii Dr. E. Baturalp Pamukgu,
“Yilin son ¢eyreginde de saglik sigortalar: alaninda yenilikler
sunmaya ve kampanyalar yapmaya devam edecegiz” diyor.

En 6nemli dagitim kanallarinin acenteler oldugunu her fir-
satta vurgulayan Pamukcu, kampanyalarla ilgili su degerlen-
dirmeyi yapiyor: “Yilin baginda da ifade ettigimiz gibi, odak
noktasi olarak belirledigimiz acentelerimiz i¢in seyahat 6diilli
kampanyalara devam ediyoruz. Mayis ay1 sonundaki Mardin
gezisi sonrasinda aldigimiz olumlu déniisler neticesinde yilin
son ceyregi icin Kibris seyahati kampanyasi diizenlemeye karar
verdik. Bu sayede acentelerimizle bulusma, onlarin isteklerini
yiiz yiize konusma ve degerlendirme sans1 da yakaliyoruz. Bu
da bizi hizli aksiyon alma konusunda avantajh bir hale getiri-
yor. Tiirk Nippon Sigorta, acenteleriyle biiyiiyen geng, dina-
mik bir sigorta sirketi. En 6nemli dagitim kanalimizi acenteler
olusturuyor. Uretimimizin biiyiik bir kisnuni sagladigimiz
acentelerimizi iy ortaklanmiz olarak goriiyor ve onlan her
seyden ¢ok onemsiyoruz. Acentelerimize verdigimiz hizme-
tin kalitesi bizim i¢in her seyden 6nemli. Sirket olarak mevcut
uygulamalanmizin haricinde acentelerimize kars1 farkhiliklar
yaratan uygulamalarla dinamik bir yapr olusturduk. Bu yap:
icinde acentelerimize hizmet vermeye devam ediyoruz.”
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Dr. E. Baturalp Pamukgu

“SAGLIK SIGORTASINDA

iLK 10 SIRKET ARASINDAYI1Z”

Dr. E. Baturalp Pamukgu, Tiirk Nippon Sigorta’nin tamamlayici
saglik sigortas tirliniiyle ilgili de su bilgileri paylasiyor:“Salginin
basladigr 2020 yili mart ay1 itibartyla olusan sigorta bilinci, saghk
sigortasi tirlinlerinin tamamina yonelik talep artisini da berabe-
rinde getirdi. 2021 ve 2022 yili verilerini haziran sonu itibartyla
kiyasladigimizda, tamamlayic1 saghk sigortasi prim tretiminde
yiizde 46 artig gorityoruz. Bu artisin y1l sonuna dogru daha da
yukarilara gidecegini 6ngorebiliriz. Tiirk Nippon Sigorta ola-
rak saglk sigortalarinda iddialiy1z. Haziran 2022 sonu verilerine
gore yillik saglik sigortast prim dretiminde ilk 10 sirket icinde
yer almay1 siirdiiriiyoruz. Yilin son ¢eyreginde de dikkatimizi
saglik sigortas: Urilinlerine daha fazla vererek bu alandaki istik-
rarl bilylimemizi devam ettirmeyi amaghyoruz.” (]
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KAYHAN OZTURK
kozturk@psmmag.com

TSB istiraklerinde
taslar yerinden oynadll

Tiirkiye Sigorta Birligi'ne (TSB)
bagh kurumlann iist yonetiminde
atama riizgarlan estyor. Daha 6nce
gorevden alinan Murat Hakseven’in
yerine Sigorta Bilgi ve Gozetim
Merkezi’ne (SBM) baskan atamasi ise
ertelendi.

Sigorta Tahkim Komisyonu Baskan
[brahim Tasbagi’nin istifastyla bosalan
goreve, Muammer Asarkaya atandi.
Sigorta Denetleme Kurulu’na (SDK)
1991 yilinda katilan Asarkaya, yillardir
kamuda gorev alan bir isim. Sigorta
Tahkim Komisyonu Yonetim Kurulu

Baskanligi’na ise bir baska SDK’h
Mehmet Verim atandi.

Motorlu Tagitlar Biirosu genel
midiri Mehmet Akif Eroglu’nun
SEDDK (Sigorta ve Bireysel Emeklilik
Diizenleme ve Denetleme Kurulu)
Baskan1 olarak atanmasiyla bosalan
koltuga ise Biilent Karan atandi. Biilent
Karan, daha 6nce Halk Sigorta'da
genel miidiir yardimcisi olarak gorev
yapiyordu.

TRAFIK SIGORTALARI
DEMIRKAN’DAN SORULACAK
Bu arada, TSB’de ti¢ olan genel
sekreter yardimcist sayist da dorde
cikarildi. Sadece trafik sigortalaryla
ilgilenmek tizere yeni bir genel
sekreter yardimcisi atandi. TSB’nin
dordiincti genel sekreter yardimcist
Balkir Demirkan oldu.

Son olarak Ethica Sigorta’da
teknik, hasar, hukuk ve reasiiranstan
sorumlu genel miidiir yardimcist
olarak gorev yapan Demirkan,
Ankara Universitesi Siyasal Bilgiler
Fakiiltesi Maliye Boliimii 1997 yili
mezunu.Yildiz Teknik Universitesi
Isletme Yonetimi'nde yiiksek lisansint
tamamlayarak mezun odu. 1998-2002
arasinda Tktisat Bankasi’'nda miifettis
olarak gorev yaptiktan sonra 2002
yilindan itibaren AXA ile sigorta
sektortine adim att1. AXA Sigorta'da
i¢c denetim, hasar, bireysel teknik ve
teknik operasyonlar birimlerinde
cesitli gorevler alip genisletilmis icra

kurulu tiyeliklerinde bulundu. 2016’da
da Ethica Sigorta’da teknik, hasar,
reastirans ve hukuktan sorumlu genel
miidiir yardimecihg gorevine atandi...

Demirkan, 2009 yilindan katildig
TSB Kaza Sigortalart Inceleme ve
Arastirma Komitesi’'nde iiyelik,
baskanlik yapt1. TSB biinyesinde kurulan
Dogrudan Tazmin Calisma Komitesi,
Sahte Hasar Caligma Komitesi, Kotii
Riskler Havuzu Projesi, Bireysel
Sigortalar Komitesi, SBM Raporlama
Komitesi ve ¢esitli alt komite ve caligma
gruplaninda gorev aldi.

Balkir Demirkan, halen Tiirk Sigorta
Enstitiisti Vakfi'nda (TSEV), kaza
sigortalar ve fiyatlandirma tizerine
egitimler veriyor. Mimar Sinan
Universitesi’nde konuk konusmaci
olarak sunumlar yapiyor.

Sigortacilikla ilgili cesitli konularda
makaleleri bulunan Demirkan, evli ve
iki ¢ocuk babast. e
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Kefalet Sigortasi
Egitim Kefalet Sigortasi
Lisansli Depoculuk Kefalet Sigortasi
Tahvil Kefalet Sigortasi
Fatura Koruma Sigortasi

Bina Tamamlama Sigortasi
Quick Finanscim

w )4
Depozito Sigortasi
Kiram Quick'ten
Alacak Sigortasi
Devlet Destekli Alacak Sigortasi
SAGLIK
Tamamlayici Saglik Sigortasi
Yabanci Saglik Sigortasi

Kritik Hastalik Sigortasi

Kanser Sigortasi
oTO

Kasko Sigortasi
Quick Kasko
KaskoMotto
Karavan Kasko

Traktor Kasko

Acente Kasko

1
Zorunlu Trafik Sigortasi
Motosiklet Trafik Sigortasi
Super Trafik Sigortasi
IMM Excess Koruma Sigortasi
Yesilkart Sigortasi
OTO DISI

BIREYSEL

Konut Sigortasi

Dask Sigortasi

Quick Yurt ici Seyahat Sigortasi
Quick Yurt Disi Seyahat Sigortasi
Quick Ogrenci Seyahat Sigortasi
Incoming Seyahat Sigortasi
Ferdi Kaza

Ekstrem Sporlar
QKimlik Koruma
ikinci El Garanti Sigortasi

Zorunlu Hekim Sorumluluk
KURUMSAL
Yangin Sigortalari
Nakliyat Sigortalari
Muhendislik Sigortalari
Havacilik

Sorumluluk Sigortalari
Tarim Sigortalari
Hirsizlik

Ferdi Kaza

Cam Kirilmasi

Proje Sigorta Urlnleri
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www.quicksigorta.com
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"‘Sigorta,
en satin alinabilir hali”

Yuksek enflasyon, salgin,
iklim krizi ve cevresel
baglantilirisklerin
yarattigl kaygl ortamina
karsi sigortanin énemini
vurgulayan Doga
Sigorta Yonetim Kurulu
Baskani Nihat Kirmizi,
‘Gunumuzde sigorta

en ekonomik ve gerekli
urun konumuna

geldi” dedi..

Doga Sigorta Yonetim Kurulu Baskam
Nihat Kirmuzi, icinde bulundugumuz
ekonomik tablo, iklim krizi ve ¢cevre bag-
lantil risklerin yarattigr kaygr ortaminin
gelecek endisesine kargi sigortanin 6ne-
minin altii ¢izmek amaciyla bir agik-
lama yaptr. Risk artiglarina karst mevcut
varliklar1 ve yarinlant korumanin yolunun
riskleri ongorebilmek ve planli hareket
edebilmekten gectigini ifade eden Kir-
muzi, “Sigorta da bu amaca hizmet eden
en 6nemli araclardan biri” dedi.

Ani ve beklenmedik durumlarda kar-
silagilabilecek risk ve hasarlara kars1 si-
gortanin koruyucu boyutuna dikkat ¢e-
ken Kirmizi, agiklamasini soyle stirdiirdi:
“Sahibi oldugumuz varliklar arttk mali
acidan ¢ok daha degerli. Yiiksek enflas-
yon ve risk ortami g6z 6ntine alindigin-
da kaybedilen varliklarin yerini doldur-
mak giderek giic hale gelirken konut,
arag, i§ yeri gibi mali degeri yiiksek var-
liklar uygun maliyetli sigorta poligeleri
ile kolaylikla giivence altina alinabiliyor.
Ekonomik konjonktiir ve yiiksek enflas-
yon ortaminda sigorta, en ekonomik ve
gerekli tirtin konumuna geldi. Enflasyon
sadece tilkemizin degil tim dinyanin
yasadigr bir sorun. Risk gerceklesmeden
once alinan fiyat avantajli poligelerle si-

S

i
=

gortalilarimiz, olast hasarlara karsi ken-
dilerini giivence altina alip hayatlarina
kaldiklar1 yerden ve zarara ugramadan
devam edebiliyor.”

“SOSYAL SORUMLULUGUMUZ
YUKSEK?”

“Sigorta giivenin tek satin alabilir hali”
diyen Kirmizi, bu goriisiint de soyle ge-
rekcelendirdi: “Gelecegimizi koruyacak,
bugiiniin kaynagim tiiketmeden yasani-
labilir bir diinya i¢in hareket edecek olan
yine bizleriz. Cevre bilinci yiksek bir
sitket olarak triin gelistirmelerimizi ve
sosyal sorumluluk projelerimizi dogaya
ve gelecegimize maksimum fayda sag-
layacak sekilde hayata geciriyoruz. Daha

Nihat
Kirmizi

.

yesil bir gelecek icin ¢evreye duyarli ara¢
kullananlann yaninda olduk; elektrikli
ve hibrit ara¢ sahiplerinin kargilagabi-
lecekleri risklere karsi ‘Doga’l Kasko’
triintimiizii hizmete sunduk. Gelecek
nesillere daha saglikli bir diinya birak-
may1 arzuluyoruz. Keza salginla birlikte
saglikli olmanin degerini de ¢ok daha iyi
anladik. Tklim degisiminden kaynaklanan
zorlayic1 hava sartlart da 6zellikle yaz ay-
larinda saglhk sorunlan yasatabiliyor. Bu
tiir risklere karst da tamamlayici saglik si-
gortasi ve seyahat saglik sigortas: tirtinle-
rimiz sigortalilar icin 6nemli bir giivence
sagliyor.”

“TIPKI SEMSIYE YA DA

SAPKA GiBIi BiR iHTIYAG”
Nihat Kirmizi, sundugu teminatlara
karg1 sigorta tirlinlerine olduk¢a ekono-
mik kosullarla ulagilabildigini de hatirla-
tarak su degerlendirmeyi yapti:“Yagmur
ihtimaline kars1 semsiye tasimak, giines-
ten korunmak icin sapka takmak nasil
bir onlem ve aliskanliksa giiniimiizde
de sigorta akla gelen ilk ve etkili onlem
haline geldi.” )
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VakifBank Platinum Ailesi ile
ayricaliklar diinyasini kesfedin

Birbirinden avantajli kampanyalar ve size 6zel ayricaliklar icin
siz de hemen VakifBank Platinum Ailesi’'ne dahil olun!

VakifBank, daima seninle.
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Ucak Bileti Ucretsiz Yurt Disl Asistans Anlasmali Musteri Hatti
Alimlarinda  Seyahat Sigortasi  Alisverislerinde Ozelligi Restoranlarda Onceligi
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Ayricaliklar ve ayrintil bilgi icin www.vakifkart.com.tr adresini ziyaret edebilirsiniz.
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Quick Sigorta
Genel Midirt
Eyiip Ozsoy

Quick Sigorta’da
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Yilin ilk yarisinda hedefleri dogrultusunda performans
sergileyen Quick Sigorta, yeni tiriinlerini muisterilerine
sunmak icin giin sayiyor. Quick Sigorta Genel Muduart Eyup
Ozsoy, Quick Finans ve QPay’de sona geldiklerini, Avrupa’ya
acillmakicin de fizibilite asamasinda olduklarini bildiriyor...

Sigorta sektoriindeki 5 yili geride birakan Quick Sigorta,
deneyimli yonetici Eyiip Ozsoy’la yenilik¢i vizyonu dogrul-
tusunda “ilk”leri hayata ge¢irmeye devam ediyor.Y1ihn ilk ya-
risinda hedefledigi sonuglara ulasan Quick Sigorta, sektor or-
talamalarinin tizerindeki biiyiime oranlanyla dikkat ¢ekiyor.
Quick Sigorta Genel Miidiirii Ozsoy, tamamlayici saghk si-
gortast (TSS) iirlinlerinde fark yaratan yeni {irtinlerle piya-
sada yer alacaklanim belirtirken en ¢ok potansiyel gordiikleri
oto sigortast branglari i¢in su yorumu yapiyor:“Ilk 6 ayimizin
sonuglarina branglar olarak baktigimizda hedeflerimizi ger-
ceklestirmis durumdayiz. Sadece kasko ve finansal irtinler
bazinda hedefimizin biraz gerisindeyiz.Y1ilin ikinci yarisinda
tiim hedeflerimize ulasacagiz.”

Quick Sigorta’y1 en bagtan beri finansal bir ekosistem olarak
kurguladiklarini belirten Ozsoy, bir baska yenilik olan Quick
Finans’n faaliyet izninin de geldigini; ilk trtinleri piyasaya
siirmek icin geri sayimda oldugunu séyliiyor. Ozsoy, QPay
odeme sistemleri sirketlerinin de yil sonu itibaryla faaliyet
iznini almis olacaginin haberini veriyor.

Avrupa’ya agilma planlartyla ilgili de bilgi veren Ozsoy, he-
defteki ilk ti¢ tilkeyi Avusturya, Romanya ve Hollanda olarak
acikliyor ve fizibilite ¢alismalarnin siirdigtint aktanyor...

Quick Sigorta yilin ilk yarisini nasil gecirdi?
Giincel verilerinizi paylasir misimz?

2022 yilinin ilk 6 ayi, icinde bulundugumuz ekonomik ko-
sullanin sektore yansimasiyla oldukca zorlu gecti. Buna rag-
men ilk 6 ay sonunda prim tretimimizi 1.8 milyar TL se-
viyesine tasidik ve gecen yihin aym donemine oranla yiizde
100’tin tizerinde bir biiytime gerceklestirdik.

Icinde bulundugumuz enflasyonist ortamin etkisiyle hasar
maliyetindeki artisa ragmen, bu donemi 2021 yilinda oldugu
gibi teknik kargihklarimizi daha da giiclendirerek gecirdik.
Uzun vadeli yatinmlann verimli dontisleriyle 6zkaynak bii-
ytimemizi stirdiirdiik ve 1 milyar TL'nin tizerinde 6zkaynak
buyiikliigiiyle yart yili tamamladik. Bes yillik bir sirket olarak
ulastigimiz sonuglardan gurur duyuyoruz.

Peki genc bir sirket olarak elde ettiginiz

bu basarinin sirri nedir?

Bu sorunun cevabim verirken Maher Holding Sigorta Gru-
bu Baskanimiz Ahmet Yasar'in su soziiniin altini ¢izmek iste-
rim: “Sirket yeni, biz degiliz.” Calisma arkadaslarimizin hepsi
kendi alaninda uzman kisiler.Yonetimde herkesin ayn bir séz
hakki ve katkist s6z konusu; karar almada hizhiy1z. Her gelis-
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meyi anlik takip ediyor, esnek ¢oziimlerle hareket ediyoruz.
Uzun vadeli yatinmlarda ise segiciyiz; mevzuatin izin verdigi
Ol¢iide farklilastirabiliyoruz.

Kendimizi bastan beri finansal bir yap:r olarak degerlendi-
riyoruz. Bu arada Quick Finansin faaliyet izni de geldi. Bu
sirketimiz ilk {irtinlerini piyasaya siirmek i¢in geri sayimda.
Ardindan QPay 6deme sistemleri sirketimiz de yil sonu iti-
barntyla faaliyet iznini almus olacak. Verimli ve 6rnek bir yap:
kurdugumuzu dusiiniiyoruz. Nitekim sektor paydaslarimiz
da zaman zaman bunu dile getiriyor. Deneyimlerimizi on-
larla da paylagmaktan memnunuz.

TRAFIK KAZASINA BAGLI BiR TSS
URUNU CIKARACAGIZ

Bircok bransta var olmaniza ragmen

trafik sigortasi ile 6ne ¢cikmis gibi goziikiiyorsunuz.
Portfoydeki son durum nedir?

Aslinda oto sigortalan disindaki biiytimemiz yaklagik yiizde
300’lerde ama son fiyat artiglart nedeniyle oradaki biiytimeyi
yakalama sansimiz yok. Finansal olarak o noktada kaliyoruz.
Ik 6 ay sonuclara branslar olarak baktigzimizda hedefle-
rimizi tutturduk. Sadece kasko ve finansal iiriinler bazinda
hedefimizin gerisindeyiz. Ancak yilin ikinci yansinda asil he-
deflerimize dogru yaklasacagimiz1 diisiiniiyoruz.
Miihendislik, yangin ve tamamlayict saglk sigortas: (TSS)
branglarinda ise istedigimizi ilk 5 ayda elde ettik. TSS’de 10
bin sigortali sayisina ulastik. Bunlarin 9 bini yeni sigortali.
Sayilar1 3 bin 500’e yaklasan acentelerimizin bin 100’i bu
irtiniimiizii sahiplendi ve satiyor. Bu say1y1 yil sonuna kadar
daha da artirmay1 amaclhiyoruz. TSS tarafinda tek bir iirtinle
ciktik, ti¢ networkiimiiz var.

TSS’de medikal enflasyon ¢ok yiiksek, sektor de bunun far-
kinda. Herkes o tarafa dogru bir hamle yapti ama hasar prim-
leri yiikselince durur gibi oldular. Ama biz tiriin ¢esitlemesi

AKILLI YASAM
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SOYLESI

yapmak istiyoruz. Bu ay sektorde hi¢ olmayan bir T'SS triinii
¢ikaracagiz; trafik kazasina bagh bir irtin olacak. Ardindan
yeni Uriinlerimizi piyasaya siirmeye devam edecegiz. Devle-
tin de saglk tarafinda attig1 adimlar var; sehir hastaneleri ag
kurulmasi ve tilkemizi saglik turizmi merkezi haline getirme
hamlesi s6z konusu. Dolayisiyla sadece vatandaslarimiz de-
gil yabancilar i¢in de saglik tirtinlerinin pazarlanabilecegi bir
alan ve firsatlar ¢ikiyor. Bu yiizden TSS'de kendimizi daha
1yi konumlandirma amacinday1z.

EKSPERLERi ONARIMA OZENDIRIYORUZ

Oto sigortalarinda her gecen giin biiyiiyen

sorun hakkindaki yorumlarimzi alabilir miyiz?

Siz kendinizi nasil konumlandiriyorsunuz?

2022 bagindan bu yana zincir servis diye tabir edilen 6zel
servislerle bir araya geliyor, her ay toplantilar yapiyoruz. Si-
gortalilanmizi buralara yonlendirmeye calisiyoruz. Ancak
hentiz istedigimiz diizeye gelemedik. Bunun tizerine eksper-
lerle goriismeye bagladik; isin ashinda onlann mutfak kismin-
da yuridigini gorditk. O kisimdaki arkadaslan “onanmu
ozendirme” konusunda bilin¢lendirmeye basladik.

Diger sirketlerden farkli olarak bizim her iste farkl eksperi-
miz var. Clinkii bizim agcimizdan hem yetkin hem de tarafsiz
hakem roliinti tstlenen onlar. Onlar sigortalilanmuzla ara-
mizdaki kopri. Ustaligi 6ldiirmeden, hakkini vererek ona-
rima 6zendirdiginiz zaman bir kazang elde etmeye basliyor-
sunuz. Hasar dosya maliyetleriniz diismeye bashyor. Yedek
parca kullanimini ne kadar asag1 cekerseniz maliyetler de o
kadar dstiyor.

Yedek parca fiyatlan gecen yildan bu yana yiizde 110 ci-
varinda artti. Y1l sonuna kadar yiizde 50’lere varan ek artig

bekleniyor. Biz de diyoruz ki “yedek parcayr ne kadar az
kullanirsak maliyetlerimizi o kadar asagi cekeriz”. Burada
enflasyon bizi ciddi zorlayan bir etken. Bunu da hem eksper-
lerle hem de servislerle yaptigimiz bu ¢alismalarla 6nlemeye
calisiyoruz.

Kasko tarafindaki 6nlemlerinizden de

s6z eder misiniz?

Sektoriin kaskoda hasar frekansi ortalamasi yiizde 23’lere
ulasti. Trafikte bu oran yilizde 8’ler seviyesinde. Kasko satin
alinabilecek prim yakalayabilmek i¢in 6zel servisli poligeleri
oneriyoruz. Muafiyetli police satin almalar1 ve her bir ha-
sarda dosya actirmamalan yoniinde de tavsiyelerimiz oluyor.
Raflanimizdaki tirtinlerde ¢ok esnek secenekler sunuyoruz.
Mesela bu yil hi¢ dosya actirmama taahhtidiine karsilhik bas-
tan indirimimiz var. Hasarsizlik indirimini bastan verdigimiz
trtintimiiz var.

Bir baska policemiz de 6zel servislerin kullanimin kapsiyor.
Bu yil bu 6zel servislerin sayilarini artirdik. Her ilde agirlikli
ve ¢ok daha yetkin servislerin kullanimina yonelik secenek
sunduk. Hedefimiz, bu manevralarla sigortali sayisim diisiir-
memek.

Hasar maliyetleri ¢cok yiiksek ama primler ¢ok diisiik. Sektor
kaskoda su anda primde 5 bin 500 TL seviyelerine gelmis
durumda. Oransal olarak da binde 10-15 seviyelerinde sey-
rediyor.

Artan enflasyondan nasil etkileniyor ve

ne tiir nlemler aliyorsunuz?

Maliyetleri yonetmek icin neler yapiyorsunuz?
Gider kalemleri olarak az 6nce bahsettigim gibi yedek par-
¢alar ve 15¢ilik var. Diger tarafta da asgari ticret artist s6z ko-
nusu. Bunlann artigg hem gelecekteki ddeyecegimiz hasan
hem de gecmiste sirtimizda olan muallak hasarlan dogrudan
etkiliyor. Ornegin kur 8 lirayken police sattik, 16 lirayken
hasar 6diiyoruz. Bunu kaldirma giictinliz sermayeniz sag-
lam degilse miimkiin degil! Bir siire sonra satmamay: tercih
edip, SEDDK’nin fokus alanina diismiis oluyorsunuz ya da
sermayeyi tliketmeye bashiyorsunuz. Basit anlamda yasanan
durumun sektordeki etkisi bu!

Iste biz de yukanda soz ettigim Gnlemleri aliyor, yogunlu-
gumuzu parca degisiminde degil iscilik yoniinde yapiyoruz.
Bedeni hasar yonetimini tamamen kendi i¢imize alp yiirii-
tilyoruz. Orada da dosyalarin iist {iste oniimiize gelmesini
engellemek icin bunu yaptik. Arabuluculuk sistemiyle dos-
yalarimizi sonlandirmaya ¢alistyoruz.

icinde bulundugumuz bu enflasyonist

ortamda sigortalanma orani nasil seyrediyor?
Gegen yilla kiyasladigimizda aymi seviyede sigortalilik oram
goriiyoruz. Reel anlamda diisiis var ama sayisal anlamda dii-
sty yok. Ciinkii ara¢ sigortalaninda bir kisim ¢ikarken yeni
gelenlerle o kayip kapaniyor. Cikislar olmasaydi artiglar ola-
cakti ama ayni oranda devam ettigini goriiyoruz.

Trafik bransinda sigortasizlik orami birka¢ puan artti ama
kontrollerle ve emniyetin uygulamalanyla ¢ok da devam
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edebilecek bir durum yok. Poligeyi yaptirmadiginda da bir
cezaya tabi oldugu i¢in arag sahipleri sigorta yaptirmay1 ter-
cih ediyor.

Sigorta Tahkim Komisyonu’'ndan neden ¢iktiniz?

Tam olarak ¢ikmadik. Zorunlu sigortalarda devam ediyoruz.
Ozellerde yokuz. Ashnda tahkimin olmasim isteyen bir sir-
ketiz. Bir diizenlemeye tabi olmak gerektigine inaniyoruz.
Sadece belli diizenlemelerin yapilmasi, standart uygulama-
lardan uzaklagilmas: ve adli yargida oldugu gibi belli stan-
dartlarin getirilmesi gerektigini diisiiniyoruz. Ciinkd yargt
sigortadan faydalanma yeri olmamali ve sigorta suistimalleri
onlenmeli. Bu konularda gerek Sigorta Tahkim Komisyonu
gerekse de SEDDK ile goristiyoruz. Onlar da ilettigimiz
onerilerimize sicak bakiyor.Yakinda degisiklikler bekliyoruz.

> "SOSYAL SORUMLULUKTA DA FARK YARATIYORUZ"

Biraz da Quick Sigorta’nin orta ve uzun vadeli
hedeflerinden s6z eder misiniz?

Avrupa'ya acilma planinda ne asamadasiniz?Bu
konuda nasil bir strateji izliyorsunuz?
Kurulusumuzdan itibaren finansal bir ekosistem kurmaya
¢alisiyoruz. Bunun ilk ayagi Quick Finans’ti, zamam geldi
ve faaliyet izni alarak basgladik. Odeme sistemleri sirketimiz
QPay i¢in geri sayimdayiz.

Evet, Avrupa’da konumlanma da daha 6nceden dillendirdigi-
miz hedeflerimizden. Bu hedeflerimizi zamana yayip uygun
iklim olusunca hayata gecirecegiz. Yurt dist i¢in ilk ii¢ tilke
hedefimiz R omanya, Avusturya ve Hollanda.

Neden bu ii¢ iilke? Buralarda daha 6nce

bdyle girisim olmus muydu?

IIkleri seviyoruz. Su ana kadar hi¢ denenmedi. Daha 6nce bir
sigorta sirketinin bir banka kurmas: distiniilebilir miydi? Biz
onu da gerceklestirdik.

Kiiresel sirketler gelip tilkemizde sigortacilik yapiyor ve bu
sirketlerle biz rekabet edebiliyoruz. Sigortada her yerde aym
anlayis oldugu icin biz de Avrupa’da bu isi niye yapmaya-
lim? Teknolojik altyapimizla, tiriinlerimizle, bize benzeyen
ve buyiiklitk anlaminda kaldirabilecegimiz iilkeleri se¢meye
calistik. Avusturya bize en ¢ok benzeyen iilke. Romanya da
aym sekilde. Hollanda’da baz1 avantajlar s6z konusu. Fizibilite
¢alismalanmuz siirtiyor, acelemiz yok.

Eyiip Ozsoy, Maher Holding Sigorta Grubu ve Quick Si-
gorta'nin sigorta bilincinin artirilmasi ve sosyal sorumlu-
luk baglaminda yiirittigu calismalari da sdyle anlatiyor:
“Sosyal sorumluluk projelerimizle sektoriin pek fazla
dokunmadigi yerlerde variz. Gelecegimiz olan cocuklar
ve genclerimizle yurittugumuiz calismalar var. Yillardir
devam ettigimiz calismalarimiz s6z konusu. Maliyetlerin
arttigi boyle bir donemde calismalarimiza ara vermeden
devam ediyoruz.

Heybeliada Su Sporlari Kuliibl Yelken Takimlari ile
Galatasaray Kiirek Takimi'nin sponsoruyuz. Alanya’'da

insaati biten Quick Okulu'nun yeni 6gretim yilinin bas-
langicinda acilisini yapacagiz. Egitime odaklanan bir
sirketiz. ‘Teoriden pratige’ sloganiyla Universitelerle
yurittigumuz is birlikleri var, sigorta yaziimlarimizi
ogrencilere aciyoruz. Bankacilik ve sigortacilik 6gren-
cilerinin 6zellikle teknik olarak pratik yapmalarina ara-
cilik ediyoruz. Yoneticilerimiz stirekli tiniversitelerdeki
ogrencilerle bir araya geliyor. Holdingimizin verdigi
ogrenci burslari var. Okul 6ncesi 6grencilerine yonelik
kitap kampanyalari diizenliyoruz. Motosiklet festivalle-
rinin sponsoruyuz...” (]

AKILLI YASAM
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I Tiirk sigorta sektoriine
seviye atlatacak iki senaryo

TSBnin Bogazici Universitesi ile birlikte
hazirladig) “Turkiye Sigortacilik Sektdru
Ekonomik Etki Analizi Raporu’na gore,
sektorun GSYH'ya katkisini yuzde 746
buyumeyle 421 milyar TLye kadar
yukseltmek mumkun...

Tiirkiye Sigorta Birligi Baskani (TSB) Atilla Benli, Boga-
zici Universitesi ile birlikte hazirladiklan “Tiirkiye Sigortaci-
lik Sektorii Ekonomik Etki Analizi Raporu”nun sonuglarini
paylasti. Benli, bankaciliktan sonra Tiirkiye ekonomisine en
biiyiik katkiy1 saglayan sektoriin sigortacilik oldugunun altin
cizerek bu durumla gurur duyduklarm ve milli ekonomiye
katkiy: her gecen giin daha da artirmak i¢in canla basla ¢alis-
tiklarim belirtti. Benli, “Daha giiclii sigortacilik sektorii, daha
gliclii milli ekonomi” dedi.

Sigorta sektoriiniin potansiyelinin daha da biiytik basarlara
imza atmaya hazir oldugunu belirten Benli, bu durumun Bo-
gazici Universitesi’yle birlikte hazirlanan raporla bir kez daha
ortaya konuldugunu ifade etti.

“Tiirkiye Sigortacilik Sektorii Ekonomik Etki Analizi Ra-
poru”nda sigortacilik sektorii icin ongoriilen muhtemel bii-
yiime senaryolarinin milli ekonomi tizerindeki “dogrudan”
ve “dolayli” etkileri agiklaniyor. “Hesaplanabilir Genel Denge
Modeli” yaklagimini temel alan analizde, uygun kamu politi-
kalanyla gelismekte olan muadil tilkeler arasinda pozitif ayris-
manin miimkiin oldugu vurgulaniyor.

Aragtirma sonuclarina gore Tiirk sigortacilik sektoriindeki
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Atilla Benli /-"'

penetrasyonun mevcut yiizde 2.2 seviyesinden, muadil tilke-
lerde gozlemlenen ortalama yiizde 3.2’ye cikmasinin sektorel
bazda yaklasik ylizde 45 biiylimeye tekabdl ettigini dile geti-
ren Atilla Benli, su degerlendirmeyi yapti:

“Potansiyel senaryoda olusabilecek dogrudan ve dolay-
Ii etkiler birlikte degerlendirildiginde, Tirkiye ekonomisi
icin GSYH iizerindeki toplam etkinin yiizde 3.51 biiylime
ve 197.8 milyar TL olmast bekleniyor. Bu biiytimenin 74.6
milyar TLlik kismunin (yiizde 1.32 biiyiime) dogrudan, kalan
123.2 milyar TLlik kisminin (ylizde 2.19 biiytime) ise dolaylh
etki kanallarindan gelecegi tespit ediliyor.”

Raporda ortaya konan bir diger senaryo ise “pozitif ayns-
ma” olarak adlandinliyor. Bu senaryoda penetrasyon oraninin
yiizde 2.2'den 4.5’¢ ¢ikmasi degerlendiriliyor. Bu senaryoda
olusabilecek dogrudan ve dolayl etkiler birlikte degerlendi-
rildiginde, Tiirkiye ekonomisi icin GSYH tizerindeki toplam
etkinin ytzde 7.46 biiylimeyle 421 milyar Tye ulasacag
ongortiliiyor. Bu biiylimenin 149.2 milyar TUlik kisminin
(yuzde 2.62 biiyime) dogrudan, kalan 271.8 milyar TTlik
kisminin (ytizde 4.84 biiylime) ise dolayh etki kanallarindan
gelecegi tespit ediliyor.

Atilla Benli, “Ttrkiye Sigortacihk Sektorii Ekonomik Etki
Analizi Raporu”nun tiim sonuglarim sonbaharda kamuoyuyla
paylasacaklarnini da s6zlerine ekledi. e
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SIGORTA

Engel Tanimayanlara

Engelsiz Kasko!

HDI Sigorta’dan engel tanimayanlar icin ¢cok &zel bir hizmet daha:
Engelsiz Kasko! Beklenmeyen kaza anlarinda olusabilecek
tim hasar ve magduriyetleri en aza indirecek bu yeni Grinimuzle
musterilerimize ¢cok &zel ayricaliklar ve teminatlar sunuyoruz!

0850 222 8 434 | www.hdisigorta.com.tr
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Karbon salimini azaltan AXA,
“yesil” yatirimlarin artiriyor

AXA Grubu, 2022 y1li “Iklim ve
Biyocesitlilik Raporunu yayinladu

Bu yilkiraporda, gecen yildan farkli olarak
iklim degisikligiyle beraber biyocesitlilik
kaybina da en 6tnemli risk faktdrt olarak
yer veriliyor. AXA, 2023 yilina kadar
‘yesil” yatinmlarini 26 milyon Euroya
ulastirmayi, kendi yatirimlarindan
kaynakli karbon saliminiise

yuzde 20 azaltmayi hedefliyor...

AXA, insanhig uzun vadede etkileyen 6nemli risk faktorlerini
iceren raporlarim sektoriin ve kamuoyunun bilgisine sunma-
ya devam ediyor. Diinya ¢apinda ¢ok sayida risk uzmani ve
sigorta sektori ¢alisaninin gorisleriyle olusturulan Gelecek
Riskleri Raporu’nun bu yilki yayininda, gecen yil oldugu gibi
iklim degisikliginin yarattig1 yikici riskler 6n plana ¢ikiyor.
Raporda gecen yildan farkh olarak, iklim degisikligiyle be-
raber biyogesitlilik kaybima da en 6nemli risk faktorii olarak
yer veriliyor.

AXA’nin 2022 yili Gelecek Riskleri Raporu’nda tiim diin-
yay1 etkileyen iklim degisikligi ve biyocesitlilik kaybinin ve
beraberinde getirdigi risklerin en aza indirilmesi icin ilgili
tim aktorlerin aksiyon almasi gerektigine dikkat cekiliyor.
Iklim degisikligini yavaslatmak ve biyogesitlilik kaybimn 6nii-
ne gecmek icin enerji dontsiimiiniin hizlanmasi ve stirdii-

> IKLiM VE BIYOGESITLILIK RAPORU'NDA GNE GIKAN BASLIKLAR

Yavuz Olken

———

rilebilir enerji kaynaklarinin, 6zellikle karbon salim yiiksek
enerji kaynaklarnin yerini almasi gerektigi vurgulaniyor.

AXA Sigorta CEO’su Yavuz Olken, raporla ilgili su deger-
lendirmeyi yapryor: “AXA olarak siirdiiriilebilirlik strateji-
mizle hem sigortacilik sektoriine hem de ekonominin diger
aktorlerine Onciiliik ediyor olmaktan dolayr gururluyuz. Si-
gortalama ve yatinmcihik faaliyetlerimizde izledigimiz ‘yesil’
politikayla tiim aktorleri stirdiirtilebilirlik vizyonumuza davet
etmeye devam edecegiz.”

@ “Isinma potansiyeli” 1.5 dereceyle sinirlandirilacak:
AXA raporunda, iklim degisikligi konusunda gerekli
onlemlerin alinmamasi halinde kiiresel isinmanin 3.2
dereceyi bulacagi ve daha uzun vadede bu seviyenin 4.8
dereceye ulasacagi belirtiliyor. 2100°e kadar isinmanin
1.5 dereceyi asmamasi ve 2050 yili itibariyla grubun
yaptigi yatirrmlarin “isinma potansiyeli”nin de 1.5 derece
seviyesinde sinirli kalmasi AXA'nin hedefleri arasinda.

e iklim finansmani 2030’a kadar 3-6 kat artirilacak:
2023 yilina kadar AXA'nin yesil yatirimlarinin toplamda
26 milyon Euro’yu bulmasi hedefleniyor. iklim
degisikliginin yikici etkilerini en az seviyede tutmak icin
ayrilacak biitcenin 2030 yilina kadar kiiresel capta 3 ila
6 kat artirilmasi ongérdliyor.

o AXA yatirimlari kaynakli karbon salimi yiizde 20
azaltilacak: AXA Grubu, kendi yatirimlarindan kaynakli
karbon salimini yizde 20 azaltmaya calisiyor.

@ Net-sifir doniisiimii: AXA Grubu, lyesi oldugu Net-
Sifir Varlik Sahibi Birlik, Net-Sifir Sigorta Birligi ve
Net-Sifir Varlik Yoneticileri Girisimi gibi topluluklara
olan uyeligiyle de karbon-ndtr ekonomilerin insasinda
aktif rol oynuyor.

@ AXA Grubu iklim degisikligi stratejisi olumlu
sonuclar veriyor: Raporda, sirketin cevresel ayak
izini azaltmak icin 2019-2021 yillari arasinda attigi
adimlarin AXA'nin mutlak karbondioksit saliminda
ylzde 61 azalma sagladigi bilgisine de yer verildi. @
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 Sektarle ilgili son gelismeler
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_ InsurTechlerin buyume
hikayesi yeni basliyor!

Sigortamnet destegiyle StartupMarket
tarafindan hazirlanan InsurTech
raporuna gore, kuiresel InsurTech
pazar buyuklugu 2028 yilina kadar

60 milyar dolar1 asacak. Sigortam.

net CEOsu Bora Uluduiz, “Turkiye
olarak InsurTech buytume hikayesinin
hentiz basindayiz. Ancak Kisa stirede
buyumenin katlanarak artacagini
ongoruyoruz” dedi..

Tiirkiye’nin 6nde gelen InsurTech markalanindan Sigortam.
net, girisim platformu StartupMarket’in hazirladigi InsurTech
raporuna destek verdi.

Sigorta sektoriintin vazgecilmez bir pargast haline gelen ve
sundugu avantajlarla kullanicilarinin yiiziint giildtiren Insur-
Tech, teknolojik yenilikleriyle caligmalan destekliyor. Ayrica
mentorluk, fon, tecriibe gibi konularda olduk¢a fayda saglayan
bu yeni nesil teknoloji, hem Tiirkiye hem de diinya genelinde
biiyiik ragbet goriiyor ve ¢ok sayida girisimci tarafindan tercih
ediliyor. Nitekim gegen yil Wefox, Bought By Many, Guideline
gibi InsurTech startup’lan 6nemli tutarlarda yatirnm aldi.

“BUYUME HIKAYESININ HENUZ BASINDAYIZ"
Raporun hazirlanmasina katki sunan Sigortam.net’in CEO’su
Bora Uludiiz, Tiirkiye sigorta sektoriinii ileriye tastyacak makro
trendin InsurTech oldugunu belirterek su degerlendirmeye yapti:
“Ulkemizde InsurTech, biiyiime hikayesinin heniiz baslarin-
da ancak biiylimenin katlanarak artacagini 6ngoriiyoruz. Si-
gorta sektoriinde hizmetlerin daha hizli, daha kolay ve daha
ucuz olmast i¢in InsurTech kritik 6neme sahip. Tiirkiye'de si-

7

Bora Ul..udUz

TE—

gorta teknolojileri, FinTek altindaki dordiincii bityiik dikey. Bu
alanda rekabetin daha da artmas: gerektigine inaniyoruz ciinkii
miisteri i¢in saglanabilecek cok fazla fayda var. InsurTech gi-
risimlerine daha fazla yatinm gelmesi konusunda hem istekli
hem de timitliyiz. Dijitallesmeyle birlikte sigortacilik ekosiste-
minin de biiyliyecegine inaniyoruz.”

“VERIMLI BIR KAYNAK OLACAK"

StartupMarket Kurucu Ortagi ve CEO’su Serkan Baggce de ra-
porla ilgili su bilgileri paylasti: “Startup ekosistem oyuncularin
bir araya getiren lider bir platform olarak, girisim ekosistemine
destek olmak amaciyla her gegen giin daha da biiyiliyen Insur-
Tech’ler hakkinda bir rapor hazirladik. Pazar biiyiiklig 2028
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yilina kadar 60 milyar dolan asacak olan InsurTech’teki 6nemli
startup’lar1, yatinmeilar, dernekleri bir noktada toplamak, In-
surTech’i her yoniiyle ele alabilmek ve paydaslarla bulusturmak
hedefiyle hazirladigimiz raporumuzda, InsurTech ekosistemine
dair degerli bilgiler yer aliyor. Ttim sektor paydaslan i¢in ve-
rimli bir kaynak olmasim diliyoruz.”

KURESEL EKONOMIK KRIZIN

COZUMU OLARAK GORULUYOR

Rapora gore yapay zeka, insandan dogacak hatalann bircogu-
nu bertaraf edebilmesinden 6tiird, sigorta saglayicilaninin daha
hizli dogru raporlama yapmasini saglayabilir. Diinya genelinde
dyjital girigimlere yapilan yatinmlar her gecen yil artmakla bir-
likte InsurTech sektorii, bu girisimler icerisinde 6n siralarda
yer aliyor. InsurTech, kiiresel ekonomik krizin ¢6ziimii olarak
gortlityor. Biiyiik ekonomilerin beklenmedik soklara kars1 10
yil 6nceye gore daha kinlgan oldugu disiincesi hakim.

TURKIYE'DE 93 INSURTECH VAR

Rapora gore ABD, bin 370 InsurTech girisimine ev sahipli-
&1 yapryor. Bu tilke, kiiresel InsurTech pazanmin yiizde 44 iinii
elinde tutuyor. Birlesik Krallik’ta 313, Almanya’da ise 130 In-
surTech faaliyet gosteriyor. Ttirkiye o kadar iddiali olmasa da 93
InsurTech girisimiyle 6nemli bir yere sahip.

YAPAY ZEKA HARCAMALARI

100 MILYAR DOLARA YAKLASACAK

Ote yandan, kiiresel sigorta sektoriiniin 2019 yihnda 37 milyar
dolar olan yapay zekd harcamalannin da 2023’te 97.9 milyar
dolara ulagmasi bekleniyor. Uzmanlara gore bu gelismeler si-
gorta sirketlerinin rollerini gereksiz kilmayacak ama gelecekte-
ki calisma sekillerini dogrudan etkileyecek.

Yapay zeka, sigorta sektorii de dahil olmak tizere hemen her
pazarda yeni dalgalar yaratiyor. Amerikan danismanhk firmast
Gartner’a gore, sigorta sirketlerinin yiizde 51’1 yapay zeka tek-
nolojilerine yatinm yapryor. Daha 6nce manuel olarak yapilan
pek cok islem yapay zeka ve makine &grenimi sayesinde artik
otomatik olarak yapilabiliyor. Kisacast sigortacilik, yapay zeka-
nin en fazla dokundugu sektorler arasinda yer aliyor.

Serkan Bagce

INSURTECH

Xaa$ YATIRIMLARINA YONELIM ARTACAK

2022 yiliyla birlikte tiketicilere esneklik, rahatlik ve kontrol
imkani; sigortacilara ise maliyet optimizasyonu sunan 6deme
¢oztimlerine yonelik ilgi de artisa gecti. Sigorta sektoriiniin
teknolojik gelismelere daha hizli uyum saglamaya baglamasiyla
birlikte miisterilere pek cok dijital ¢6ziim sunulmaya baglad.
Hatirlanacag: gibi bu dijital ¢6ztimlerin bazilar, salgin 6nce-
sinde dahi miisterilerle bulusmustu. Oniimiizdeki dénemde de
hizla dlgeklenebilen bulut tabanli hizmetler basta olmak tize-
re dontstiirticti XaaS yatirimlanna ve ortakhiklarina yonelimin
gliclenmesi bekleniyor.

ILK 6 AYDAKI YATIRIM TUTARI

4.49 MILYAR DOLAR

2022 yilnin ilk 6 ayinda InsurTech girisimlerine yonelik 203
anlagmada toplam 4.49 milyar dolar yatinm yapildi. Bu tutar
aylhik bazda incelendiginde ocakta 512 milyon, subatta 437 mil-
yon, martta 972 milyon, nisanda 614 milyon, mayista 1 milyar
413 milyon, haziranda ise 546 milyon dolarlik yatinm yapildigi
gortiliiyor.

Adet bazinda ise ocak ayinda FinTek alaninda yapilan 362
yatimmun 36’mm InsurTech girisimlerine yonelik oldugu go-
riliiyor. Subat ayinda 369 yatinmin 32’1, mart ayinda 347 ya-
timmin 44’4, nisan ayinda 337 yatirmmuin 25’1, mayis ayinda 340
yatirimin 39’u, haziran ayinda da 312 yatirimin 27’si InsurTech
girisimlerine yapildi.

2025'TE TOPLAM PRIMIN

YUZDE 8'INI KARSILAYACAKLAR

Global InsurTech Market 2021 raporuna gore, kiiresel InsurTe-
ch pazar buytkligi 2028 yilina kadar 60 milyar dolar asacak.
2021’den 2028’e kadar yiizde 48.8 CAGR (yillik bilesik biiyii-
me orani) ongorililyor.

Danigmanlik sirketi Juniper Research tarafindan yapilan aras-
tirmaya gore ise InsurTech’lerin prim tretimi 2025 yilina kadar
566 milyar dolann iizerine ¢ikacak. Bu da 2020 yilindaki 250
milyar dolarlik prim tiretimine gore yiizde 123 artisa isaret edi-
yor. Bu beklenti gerceklesirse kiiresel sigorta primlerinin yiizde
8’ini InsurTech’ler karsilamis olacak. ()

AKILLI YASAM
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Anadolu Sigortadan elektrikli
araclara ozel servis agl

Anadolu Sigorta, hasar aninda
dahaiyi ve daha kapsaml hizmet
verebilmekicin, 6zellikle buytk
sehirlerde icerisinde elektrikli arac
sarjistasyonlari yer alan, elektrikli ve
hibrit araclarin onarimi konusunda
gerekli temel egitimi almis yuksek
kalitede hizmet saglayabilecek
servis aglolusturdu...

Diinya capinda yiikselen siirdiiriilebilir bakis acisi, otomotiv ~ Sigorta Elektrikli Arag Sigortas: ile degerlendirmelerini soyle
endiistrisinde de belirgin sekilde kendini gosteriyor. Bu dog-  siirdiiriiyor:

rultuda elektrikli ve hibrit otomobillere talep her gecen giin “Tiirkiye'de 2020 yilinda 24 bin 131 adet hibrit arag satil-
artryor. Anadolu Sigorta da bu &ngoriiyle harekete ge¢mis ve — musti. Gegen yil bu say1 49 bin 493 adede yiikseldi. Oniimiiz-
2021 yilinda elektrikli arag¢ sigortasini kullanima sunmustu. deki doénemde de elektrikli ve hibrit ara¢ satislarin-

daki artisgin hizlanarak devam edecegi ongoriiliyor.
Elektrikli ara¢ sigortasi ile Tirkiye'de alaninda
oncii bir uygulamaya imza atuk. Mevcut ve po-
tansiyel miisterilerimizin ihtiyaclarin1 géz Oniine
alarak hayata gecirdigimiz iiriin, sigortalilarimiza
ozel teminat ve hizmetler iceriyor. Ge¢mis uy-
gulamalarda elektrikli ara¢ grubu i¢in bazi klozlar
ekleyerek standart kasko policesi diizenleniyordu.
Bu trtintimiiziin teminat kapsami Birlesik Kasko
Sigortasina benzer Ozellikler tagisa da
elektrikli arag sahiplerine 6zel olarak
tasarlanmis olmasi bakimindan ay-
ricaliklar sunuyor. Anadolu Sigorta
Elektrikli Ara¢ Sigortasi'ni tercih
eden miisterilerimize hasar aninda
daha iyi ve daha kapsamli hizmet
verebilmek i¢in, 6zellikle biiyiik
sehirlerde icerisinde elektrik-
li ara¢ sarj istasyonlan yer alan,
elektrikli ve hibrit araclanin
onarimi konusunda gerekli te-
mel egitimi almus yiiksek kali-
tede hizmet saglayabilecek ser-

vis ag1 olusturduk. ‘Kaybetmek
Yok’ ilkesiyle giiven iliskisini
saglamay1 amaclayan sirketimiz,
glivenli bir siirlis deneyimini
destekliyor.” e

Elektrikli ve hibrit ara¢ sahiplerine ozel gelistirilen
Anadolu Sigorta Elektrikli Arag Sigortasi, kasko sigor-
tas1 kapsamina giren tiim risklere kars1 glivence sun-
manin yani sira Elektrik Motorlu Ara¢ Klozu ile aracin
bataryasi icin de police kapsaminda teminat veriyor.

Anadolu Sigorta Genel Miidiir Yardimcist Fatih
Goren, tiriiniin ¢ikis noktasim soyle anlatiyor: “Ozel-
likle son yillarda stirdiiriilebilirlik anlayis1 yiikselirken
gerek bireysel gerekse kurumsal bazda 6nemli bir donii-
sim hareketi bagladi. Biiyiik kentsel alanlardaki
baslica emisyon kaynaklarindan biri olan
ulagim sektorii de bu dontisiimiin bag-
langi¢ noktalarindan biri oldu. Anadolu
Sigorta olarak kurumsal stirdiiriilebilir
bakis a¢imiz ve tiiketici ihtiyaglarim
ongorebilme becerimizle 2021 yilin-
da harekete gecerek elektrikli ara¢
sigortas1 driiniimiizii sigortalilan-
muzin kullanimina sunduk. Sayila-
11 her gegen giin artan elektrikli
ve hibrit ara¢ sahiplerine kasko
kapsamma giren tim risklere
kars1 glivence sagliyoruz.”

OZEL SERVIS AGI
Gonen, elektrikli ara¢ pazanmin biyi-
me potansiyeline dikkat ¢ekerek Anadolu

E
3 !l Fatih Géren
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Gelecegi, dijital tsuhamide
ayakta kalabilenler tasarlayacak
Finans ve teknoloji diinyasinin
iInovatif sirketleri yarisiyor

Basvurmak icin | www.psmawards.com

Basvuru dénemi | 01.09.2022 - 31.10.2022
Proje uygulama doénemi | 01.01.2021 - 31.10.2022
Finalistlerin aciklanmasi | 5 Aralik 2022

. Odiil téreni | 22 Aralik 2022
Is Sanat Kiiltir Merkezi, Levent/Istanbul
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Ebeveynlerin
cocuklarinin
egitim hayatini
guvenceye
almasini
saglayan egitim
sigortasinda cesitli
teminatlarin yani
sira ek hizmetler
de birbiriyle
yarisiyor. Ucretsiz
saglik ve egitim
danismanliginin
yani sira ¢esitli
kurslar, kariyer
koclugu gibi
avantajlar s6z
konusu...
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Egitim sigortasi, cocuklanmizin egitim hayatinin kesintisiz
stirdiirmesini saglayan, basiniza gelebilecek beklenmedik risk-
lere kars1 onlarnin gelecegini garanti altina alan 6nemli bir tirtin.
Salginla birlikte artan gelecek kaygisi nedeniyle son dénemde
daha fazla ilgi goriiyor. Egitimin giderek pahalilasmast da ¢o-
cuklarinin gelecegini giivence altina alma istegini artirryor.

Yeni bir egitim ve 6gretim yilma daha girerken velilerin
en biiylik maddi yiiklerinden biri olan egitim masraflarninda
6deme aksakligi yasama ihtimaline kars1 yaptirilmasi 6nerilen
egitim sigortasi bircok teminat sunuyor. Bu sigortayla ebevey-
nin yagam kayb1 veya kritik hastalik ya da kaza sonucu tam
ve kalic1 sakatlik risklerine karg finansal glivence saglaniyor.

Bu ve benzeri risklerin gerceklesmesi durumunda, cocuk-
lann egitim hayati boyunca masraflan sigorta siiresi icinde
belirlenen teminat tutarina kadar karsilanarak egitimleri ga-
ranti altina aliiyor.

YAS SINIRI VAR

Bir veya birden fazla cocugun egitimi i¢in 18 ve 65 yas ara-
higindaki herkes, egitim sigortas: yaptirabiliyor. Fakat sigorta-
nin baglangicinda kisinin yas1 6071 ve yas ile sigorta siiresinin
toplami 70’1 ge¢gmemesi gerekiyor. Cocugun yast konusunda
bir siir yok ama genelde alisilmis 6grenci yas araliginda ol-
mas1 bekleniyor.

ANNE VE BABA OLMAK SART MI?

Bir ¢ocugun egitim hayatim1 garanti altina almak isteyen her
birey onun adina egitim sigortasi yaptirabiliyor. Egitim si-
gortasini yaptiracak kiginin anne veya baba olma sart1 aran-
muyor. Egitim sigortalarinda, hayati sigortalanan kisi 6grenci-
nin egitiminden sorumlu kisi olarak degerlendiriliyor.

TOPLU PARA VEYA DUZENLI
GELIR HAKKI VAR

Uriin bazinda farkhlasmakla birlikte egitim sigortasi tiriin-
lerindeki genel yaklasim, sigorta ettiren kisinin yasamini
kaybetmesi halinde egitimin devam edebilmesi i¢in sigortal
cocuga toplu para 6denmesi ya da ¢cocugun diizenli gelir al-
maya hak kazanmas: seklinde isliyor. Cocugunun her kosul-
da onun i¢in planladigi egitimi tamamlamasini saglamak iste-
yen ebeveynler, egitim sigortalarini bu nedenle tercih ediyor.

DIiGER RiSKLERE KARSI EK TEMINATLAR

Sigorta sirketleri egitim sigortasi satin almak isteyen kisilere,
kendi ihtiya¢larim belirleyerek bu dogrultuda bir iiriin se¢-
melerini tavsiye ediyor.
Bu sigortay: satin alacak ebeveyn veya diger kisiler, birikim
yapmalarim saglayacak bir egitim sigortast modelini tercih
ederek 6grencinin gelecekteki egitim masraflarini karsilamak
tizere bir iiriin se¢ebiliyor. Beklenmedik durumlara kars1 6g-
rencinin kalan egitim giderlerini karsilayacak bir tirtine de
yonelebiliyorlar.

Ayrica istek ve ihtiyaclarina bagl olarak, kendilerini 6g-
rencinin egitim masraflarim karsilamaktan alikoyabilecek di-
ger risklere kars1 da ek teminatlar alabiliyorlar.

VERGI INDIRIMI

Egitim sigortalarinin sahip oldugu en Snemli avantajlardan
biri de vergi indirimi. Prim 6demelerinde, i¢cinde bulunulan
aydaki vergi dilimine gore yiizde 15 ila 40 arasinda degisen
vergi indirim avantaji bulunuyor.

ODEME SECENEKLERI

Sigorta primi pesin 6denebilecegi gibi, sigorta ettirenin is-
tegine gore aylik, 3 aylik, 6 aylik veya yillik periyotlarda da
Odenebiliyor. 200 bin dolar iizeri teminat tutarlari reastiro-
riin 6zel kabuliine tabi.

ERKEN YASLAR DAHA AVANTAJLI

Uriiniin sundugu ek hizmetlerden faydalanmak ve beklen-
medik durumlara karst hazirhikli olmak acisindan egitim si-
gortasinin erken yaslarda yaptinlmas: avantajh oluyor. Egitim
sigortastyla kisiler sevdiklerine 20 yila kadar varan siirelerle
giivence saglayabiliyor.

TEMINAT TUTARINA DIKKAT!

Velilere, tirtin satin alimi agsamasinda oncelikli olarak ¢ocu-
gun kalan egitim stiresi ve tahmini egitim masrafim dikkate
alarak teminat tutan belirlemeleri 6neriliyor.

Diger 6ncelikli konu ise hangi yasamsal risklere kars1 te-
minat almak istedikleri. Yasam kaybinin yani sira maluliyet,
kritik hastalik gibi durumlara kars1 da teminat saglayan triin-
ler tercih edilebiliyor.

EK HIZMETLER DE VAR

Egitim sigortasinin igerigi ve sundugu teminatlara ilaveten,
tirtin kapsaminda sunulan ek hizmetler satin alma kararin-
da belirleyici oluyor. Veliler, sunulan paketlerini detayli bir
sekilde analiz edip hizmet kalitesi, fiyat dengesi ve sunulan
avantajlan kiyaslayarak nihai satin alim kararini verebiliyor.

AKILLI YASAM
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ANADOLU HAYAT EMEKLILIK
COCUGUM ICiN EGITIM SIGORTASI

Anadolu Hayat Emeklilik’ten Cocugum Icin Egitim Sigortas1 yapti-
ranlar, cesitli ek hizmetlerimizden de faydalanabiliyor. Sirketin anlag-
mal1 oldugu saglhk kuruluslaninda indirimli fiyatlardan, ticretsiz saglik
damigmanhig ve acil durumlarda ticretsiz ambulans hizmetlerinden
yararlanma hakkina sahipler. Cocuklar1 adina yatinm yapmayi tercih
ederek Cocugum I¢in Yatim Sigortas: alanlara egitim sigortasi indi-
rimli olarak sunuluyor.

AVIVASA EGITIMDE iYi
IHTIMALLERIN SIGORTASI

AvivaSA, “Iyi Thtimallerin Sigortas:” adli geri 6demeli hayat )

sigortasi iiriiniine kapsamh bir ¢ocuk paketi ekleyerek “Egi- s =
timde Iyi Ihtimallerin Sigortasi” poligesi sunuyor. Cocuk pake- iYi iHTIMALLERIN
tinin igeriginde ¢ocuk saghigi danigmanhg, pedagog-psikolog SiGORTASI
danismanlig, egitim koclugu, kariyer koclugu, indirimli sosyal Geri

aktiviteler, yurtdist egitim, indirimli etiit merkezleri, dil kurs- Gdemeli H'?’tﬁw

lan, kirtasiye, yayinevi, yaz-kig kamplarinda yiizde 30’a varan
indirim gibi hizmet ve avantajlar sunuluyor.

ALLIANZ HAYAT VE EMEKLILIK

GERi ODEYEN HAYAT EGITIM SIGORTASI

Allianz Sigorta’nin “Geri Odeyen Hayat Egitim Sigorta-
s1”’m1 tercih edenler, prim tutarini poligenin ilk yili iceri-
sinde esit taksitler halinde &deyebiliyor. Odenen primler,
belirli tutarlar1 asmamak kaydiyla vergiden distilebiliyor.

Prim 6demeleri ABD Dolar’na endeksli olarak dii-
zenleniyor. Policenin prim 6demeleri, 6deme tarihindeki
TCMB ABD Dolan efektif satis kuru tizerinden Tiirk Li-
rast olarak yapiliyor.

“Geri Odeyen Hayat Egitim Sigortasi” ile yurt ici ve
yurt dist egitim damismanhi@g hizmetlerinden faydalanmak
miimkiin. Yillik ihtiya¢ duyulan teminat tutarimin 15 bin
dolann altinda belirlenmesi durumunda yurt i¢i egitim
danigmanhig hizmetlerinden, 15 bin dolar ve disti belir-
lenmesi durumunda ise yurt i¢i egitim damismanhgina ek
olarak yurt dist egitim danmismanligindan da faydalanabili-
yorsunuz.

Yurt i¢i egitim damigmanhiginin kapsamu ise sunlan ige-
riyor: Cocuk saghigr danisma, pedagog/psikolog danisma,
egitim koclugu, kariyer ko¢lugu, hobi, indirimli etiit mer-
kezleri, dil kurslan, kirtasiye, yayin evi, yaz ve kig kamplari...
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30 YASINDA BiR VELi 10 YILDA AYLIK NE KADAR GDER?

Anadolu Hayat Emeklilik Genel Miidiir Yardimcisi
Didem Makaskesen, egitim sigortasi iiriiniiniin
ozellikleri ve maliyetiyle ilgili su bilgileri veriyor:
“Anadolu Hayat Emeklilik olarak yillardir cocuklari ay-
ricalikli bir misteri grubu olarak degerlendiriyor ve on-
lara yonelik faaliyetlerimize 6zenle odaklaniyoruz. Bek-
lenmedik durumlara karsi cocuklarinin egitim hayatini
glivence altina almak isteyenlere ynelik Cocugum icin
Egitim Sigortasi Uriinimizi sunuyoruz.

Bu triinde yillik egitim masrafi ve giivence altina alina-
cak egitim siresi belirleniyor, ihtiyaca uygun teminat
seciliyor ve bdylece cocugun iyi bir egitim almaya devam
etmesi saglaniyor. Teminat, kalan egitim siresiyle oran-
tili olarak her yil azalarak egitim siresi sonuna kadar
devam ediyor. Bdoylece cocugun egitiminin her kosulda
tamamlanmasi teminat altina alinmis oluyor.

Prim 6demeleri ABD Dolari, Euro veya ingiliz Sterlini'ne
endeksli olarak belirlenebiliyor.

Cocugum icin Egitim Sigortas! ile ebeveynler sadece ya-
sam kaybi riskine karsi finansal glivence saglayabiliyor
ya da tercih ederlerse kritik hastalik (kanser, kalp krizi,
inme) ya da kaza sonucu tam kalici sakatlik risklerine
karsi da teminata sahip olabiliyor. Sigorta siiresi 2 ile 15
yil arasinda belirlenebiliyor.

Egitim sigortalarinin sahip oldugu en onemli avantaj-
lardan biri de vergi indirimi. Prim 6demelerinde, icinde
bulunulan aydaki vergi dilimine gore ylizde 15 ila 40 ara-

sinda degisen vergi indirim avantaj var. Cocugum icin
Egitim Sigortasi'nda kisilerin cocuklari icin ddedikleri
primin tamami, Ucretli calisanlar icin 6deme yapilan
ayda elde edilen Ucretin ylizde 15'ini ve brit asgari tc-
retin yillik tutarini, beyana tabi gelir vergisi mikellefle-
ri icinse beyan edilen yillik gelirin ylizde 15'ini ve briit
asgari ucretin yillik tutarini gecmemek kosuluyla, gelir
vergisi matrahindan indirilebiliyor.

30 yasindaki bir velinin, heniiz ilkokul doneminde olan
cocugunun 15 yillik egitim hayati icin yillik 2 bin 500 do-
lardan toplam 37 bin 500 dolar teminatli egitim sigortasi
yaptirdigini varsayarsak, 10 yil boyunca aylik ddenecek
prim 6.26 dolar olacaktir.”

40 YASINDA BiR VELI iCiN ORNEK HESAPLAMA

AXA Emeklilik ve Hayat Baskani Olgun Kiintay,
40 yasinda bir veli icin egitim sigortasi maliyetini sdyle
hesapliyor:
“Sigorta primleri uriin 6zelliklerine gére degisir ama bir
ornekle maliyet acisindan fikir vermek mimkdn. Yillik egi-
tim gideri 5 bin dolar olan bir 6§renciicin ilkokuldan basla-
yip lise donemi sonuna kadar 12 yil sireli bir sigorta talep
edildigini duslinelim. Bu durumda baslangic teminati 60
bin dolar olan bir egitim sigortasi yapilacaktir. Bu teminat
sigorta sliresi boyunca her yil 5 bin dolar azalacak ve son
yilin teminati 5 bin dolar olacaktir. Bu sekilde 6grencinin
egitiminden sorumlu kisinin police siresi icinde hayati-
ni kaybetmesi durumunda kalan egitim siresi icin egitim
masraflarinin karsilanmasi garanti edilmis olacaktir.
Bu 6rnekte, sigorta baslangicinda 40 yasinda olan kisinin
aylik olarak odemesi gereken tutar 19 dolardir. Ancak bu
tutar 12 yil boyunca degil sigorta siiresinin yarisi olan 6
yil boyunca 6denecek ve toplam tutar bin 368 dolar ola-
caktir. Odemelerin dolar degil Tiirk Lirasi cinsinden ya-
pildigini da belirtelim.”

AKILLI YASAM
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Korunun

1 orman oldu

Gecen yilki yanginlarin ardindan Koru
Sigortanin OGEM-VAK is birligiyle baslattigl
kasko kampanyasi kapsaminda dikilen

28 bin adet fidan, Koru Sigorta Hatira
Ormanina ddénusti. Koru Sigorta Genel
Muduaru Kasim Yilmaz, “‘Basta yangin
olmak tizere dogal afetlere karsi sigorta
bilincini artirmalyi1z” diyor..

Dogal afetler her gecen giin frenkansini biraz daha siklagtin-
yor. Kiiresel iklim degisikliginin getirdigi anormal 1s1 dalgalari,
ozellikle yaz aylarinda asirt sicaklik ve kuraklik sonucu mey-
dana gelen yanginlarin artmasina neden oluyor. BM Cevre
Progranu ve GRID-Arendal Cevresel Iletisim Grubu’nun ya-
yinladig1 rapora gore, ekstrem yanginlarin sayis kiiresel Slgek-
te 2030 yilina kadar yiizde 14, 2050 sonuna kadar ytizde 30,
yiizyilin sonuna kadarsa yiizde 50 artacak. WWE-Tiirkiye’nin
yaptig1 arastirmaya gore ise tilkemizdeki sicaklik artis1 2030’Ilu
yillarin sonuna kadar sinirh olacak, bu donemden sonra ise
son derece hizli bir arti gosterecek.

Koru Sigorta Genel Miidiirii Kasim Yilmaz, “Ozellikle
Akdeniz iklimine sahip tilkemizde orman yanginlari sonucu
biiyiik zararlar olusuyor. Orman yanginlan sadece ¢ok deger-
li varliklarimiz olan ormanlara zarar vermekle kalmayip aym
zamanda erozyon, kiitle kaybi, su kaynaklannin bozulmasi,
hava kirliligi, ¢6llesme, sel, heyelan, ¢1g gibi felaketlere neden
oluyor. Ekolojiye ve ormanlik alanlann c¢evresindeki yerlesim
yerlerine zarar vererek sosyokiiltiirel yapiy1 da bozuyor” diyor.

Iklim degisikligiyle miicadelenin yani sira risk gercekles-
meden sigorta yaptirmanin da biiyiik 6nem tasidigini vurgu-
layan Yilmaz, sozlerini soyle siirdiirtiyor: “Iklim degisikligi ve
baglantili agin sicakliklar glintimiiziin en biiytik risk faktorleri
arasinda. Artan dogal afetler, risklere kars1 kalkan gérevi goren
sigortanin 6nemini bizlere bir kez daha hatirlatiyor. Sigorta,
afetler sonucu meydana gelebilecek kayiplarnn 6ntine
gecebilmek icin 6nemli bir giivence. Koruyucu
ve onleyici tedbirler alarak olasi zararlan bir
nebze olsun telafi edebilir, kayiplarin etkisini
hafifletebiliriz. Bu dogrultuda sigorta bilin-
cini de mutlaka artirmaliy1z.”

KORU SIGORTA HATIRA ORMANI
Kasim Yilmaz, Turkiye’de gecen yil olusan
yanginlar sonrasinda Koru Sigorta’nin bag-
lattig1 kampanyanin sonucunu da soyle an-
latiyor: “Ulkemizin bircok bélgesinde 6zel-
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Kasim Yilmaz

likle yaz aylarinda c¢ikan orman yanginlan biiyiik hasarlara
yol agiyor. Gegen yil Antalya’nin Manavgat ilgesiyle baslayip
Akdeniz, Ege, Marmara, Bat1 Karadeniz ve Gilineydogu Ana-
dolu bolgelerindeki 49 ilde meydana gelen orman
yanginlan nedeniyle tilkedeki agaclandirmay1
desteklemek amaciyla Koru Sigorta ola-
rak ‘Her Kaskoya Bir Fidan’ kampanya-
st baglatmustik. Siirdiiriilebilir gelecek
icin en 6nemli G6gelerden olan or-
manlar1 yeniden yesertmek amaciyla
Ormanciligi Gelistirme ve Orman
Yanginlar1 ile Miicadele Hizmetleri-
ni Destekleme Vakfi (OGEM-VAK)
ile imzaladigimiz protokol kapsamin-
da 28 bin adet fidan, Koru Sigorta Ha-
tira Ormani’na dontstii.” @
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Sudan sebeplerle
birikimler kaybolmasin
diye

s ¥

ONLEYICi SIGORTACILIK

CORPUS'TA

Is hayatinda riskleri dodru saptamak énemlidir.
Corpus Sigorta risk muhendisligi sigortalisi olun

ya da olmayin isletmenizdeki olasi farkli senaryolari
degerlendirir, analiz eder, raporlar ve ¢ozUm sunar.
Corpus Sigorta ile riskleri 65ngdrmek, dngorduklerini
onlemek, dnleyemediklerinin ise ddenebilir

primlerle sonuclarini dnlemek mumkuan. C O R P U S

Kisacasi, i¢iniz rahat, 6ncesi de sonrasi da bizde. SIGORTA
Onleyici sigortacilik, Corpus’ta!

corpussigorta.com.tr




hakkinda yaniti

en cok merak edilen 5 SORU

19 Agustos depreminin acilan ve izleri 22 yaldir siiriiyor. Resmi
kayitlara gore, Golciik merkezli depremde 285 bin 211 ev ve
42 bin 902 is yeri hasar gérdi. Bu felaketin ardindan “zorunlu

deprem sigortasi” (DASK) glindeme geldi ve ilk adimlar atilds...

Deprem sonucu bina tamamen ya da kismi olarak zarar gor-
mils olsa dahi teminat altina alan DASK’in 6nemi her gecen
giin artiyor. Generali Sigorta da bu ger¢ekten yola ¢ikarak, dep-
rem kusaginda bulunan Tiirkiye’de DASK ile ilgili kamuoyun-
da yanit1 en ¢ok merak edilen 5 soruyu derledi...

NEDEN DASK SIGORTASI
1 YAPTIRMALIYIM?

Dogal Afet Sigortalan Kurumu (DASK), zorunlu dep-
rem sigortast yapmak ve yonetmek amaciyla kurulan bir kamu
kurumu. DASK, zorunlu deprem sigortas: ile deprem sonucu
meydana gelen maddi zararlan, poligede belirtilen limitler da-
hilinde karsihyor. Olast bir deprem afeti durumunda zararlarin
temini i¢in konutlara mutlaka DASK sigortasi yaptinlmali.

DASK NELERiI KAPSAR?
DASK, zorunlu deprem sigortasi ile depremin ve dep-

rem sonucu meydana gelen yangin, infilak, tsunami ve
yer kaymasinin dogrudan neden olacagi maddi zararlan, polige-
de belirtilmis limitler dahilinde nakit olarak karsilar. Bina tama-

men ya da kismi olarak zarar gérmiis olsa da teminat altindadur.

DASK sigortast evdeki esyalar teminat altina almaz. Egsyalan
teminat altina almak icin farkl iceriklere ve teminatlara sahip
olan “konut sigortas1” yaptirilmas: gerekir. Ayrica tamanu ticari
veya sinai amagla kullanilan binalar DASK kapsamia alinmi-
yor. Buna karsin, mesken olarak insa edilmis binalarda yer alan

ve diikkan, ticarethane, biiro ve benzeri amaclar ile kullanilan
boliimler i¢in zorunlu deprem sigortast yaptirilabilir.

Zorunlu deprem sigortast primini hesaplamak yapmak

icin konutun bulundugu bolge, bina yapi tarzi, bina insa
yili, metrekare cinsinden daire yiizol¢timii bilgileri gerekir. Ha-
zine Bakanhg tarafindan belirlenen zorunlu deprem sigorta-
st tarife ve talimatlarindaki esaslara gore konuta ait bu bilgiler
kullanilarak 6denecek primin hesaplamast yapilir. Prim hesap-
lamas1 yapilirken; 7 farkli deprem risk bolgesi ve 2 farkli bina
yapt tarzina gore belirlenmis 14 tarife fiyat1 bilgisi kullanilir.
Deprem sigortast teminat tutar1 bu tarife fiyatiyla carpildigi za-
man, konuta ait DASK prim tutan hesaplanmus olur.

3 DASK POLICE PRiMi NASIL HESAPLANIR?

Zorunlu deprem sigortasinin stiresi bir yildir. Bir yilin
sona ermesinin ardindan polige yenilenmelidir. DASK
primi, police imzalandiktan sonra &denir. Zemin istii toplam
kat sayis1 3 veya daha az olan binalarda yiizde 10, polige siiresi-
nin sonunda sigortanin en ge¢ 30 giin i¢inde yenilenmesi du-
rumunda ise yenilenen police i¢in ylizde 10 indirim uygulanir.

1 DASK SIGORTASININ SURESI NE KADAR?

DASK bagvurusu i¢in en yakin sigorta acentesine bas-
vuruda bulunulabilir. Ya da sigorta sirketlerinin web ve
mobil uygulamalari kullanilabilir. DASK fiyatlar sabittir. Oden-
mesi gereken prim, sigorta sirketine gore degisiklik gostermez.
Konut ve kimlik bilgilerini beyan eden herkes zorunlu deprem
sigortasini yaptirabilir. e

5 NASIL DASK SiGORTASI YAPTIRABILIRIM?
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“Her seyin basi saghkR” diyenler

TurkR Nippon‘un,
Tamamlayici SagliR
Sigortasi’na Rosuyor!

Tamamlayic1 Saghk Sigortasi ile anlasmali saglik kRurumlarinda

Tuirk Nippon Sigortali olmanin ayricaliklarni, blitgenize uygun oo .
primlerle yasayin. ﬁ TU RK N I PPON

SGK ile anlasmali 6zel hastanelerde muayene, tetRik ve tedavi 1
giderleriniz icin fark licreti 6demeden, éncelikli ve Raliteli bir SIGO RTA

saglik hizmeti almak icin 444 88 67°yi arayabilir, acentelerimizi
veya turknippon.com‘u ziyaret edebilirsiniz.

444 88 67 turknippon.com o TurkRNippon O @turknippon @turknipponsigorta m Ttirk Nippon Sigorta



Bu kitabi okuyan herkes
“ters kose” oluyor!

ZUlfu Livaneli, Kaplanin Sirtinda-
istibdat ve Hurriyet'te Il. Abdilhamid’i
sadece siyasi kimligiyle degil; ilk aski,
sanata meraki, alaturka muzige karsi
dusuinceleri gibi ¢cok bahsedilmeyen
Ozellikleriyle de okurlarn karsisina
cikariyor. Sadece onun hikayesini
degil, ayni zamanda dénemin ruhunu,
anlayisini, isteklerini, hayal kirikhklarini
ve ¢ok gli¢lu bir imparatorlugun
¢Okus asamasinda yasanan uzuntuleri
anlatiyor. Livaneli, bu eseri kaleme
alirken Il. Abdilhamid’in Selanik’e

DAHILER
ULKESI

Finlandiya'dan Japeays'ya Fgitimde

bas

IMinys Devierinin Bagar Sirlan
alindigi i
degisen

Cin (San

Lucy Crehan, sehir merkezindeki bir
okulda 6gretmendir. “En iyi performans
gosteren” egitim sistemlerinden

bikmistir. Dinyada ilk siralarda yer
alan tlkelerin siniflarinda gercekten
neler olup bittigini 6grenmeye karar
verir ve kisisel bir egitim yolculuguna
cikar. Finlandiya, Japonya, Singapur,

Oralardaki okullarda 6gretmenlik yapip
kendini onlarin ¢ok farkl kulttirlerine

surglne yollanmasindan sonra

dis diinyayla tek baglantisi olan
hususi doktoru Tabip Yuzbasi Atif
Huseyin Bey’in gunliginden yola
cikmis. Tartismali padisaha farkl bir
perspektiften bakmayi tercih etmis,
herhangi bir yargilama ya da taraf tutma
gibi bir duygu icine girmemis.
Dolayisiyla Il. Abdulhamid’e hayran
olanlarin da nefret edenlerin de
okuduktan sonra onyargilarini
tekrar gézden gecirecegi bir eser
ortaya ¢ikmis.

ari sirlari

ddia edilen ancak surekli
hiikiimet politikalarindan

ghay) ve Kanada’da bulunur.

Seyretmeyin, seyir halinde olun!

Aliskanlikla yapilan fakat zarar veren bazi
davraniglari degistirmek ne kadar mimkiin?
Seyir, bu konuda rehbere ihtiya¢ duyanlar

icin zihin acici bir etki yaratmaya aday. Nefes
egitmeni ve yazar Piraye Erdogan, hayati
seyreden olmakla seyir halinde olmak arasinda
dikkatten kacan her ayrintiyl romanin sayfalarina
ustalikla tasiyor.

35 yasindaki ana karakter Mina, yaptig
secimlerin sorumlulugunu almakta zorlanan,
yillar icinde kendisine dayatilan hayati
yasamak zorunda hissederek kendi goziindeki
degersizligini pekistiren geng bir kadin olarak

okuyucu karsisina ¢ikiyor. Mina’nin kararlari ve
hayati yorumlayisi oldukca zorlayici. Sayfalar
ilerledik¢e hayatin kendisi gibi deneyimleri de

degisiyor ve gercekte oldugu insana donisuyor.

insanin en biiyiik engeli yaratan kendisinden
ve yillarca biriktirdigi toplumsal dayatmalardan
Ozgurlesmesini konu alan roman, gercek hayatta
uygulamasi kolay pratikler barindiriyor. Hikaye
bitene kadar nefesinizi daha ¢ok fark etmeniz de
muhtemel. Roman kahramani Mina’nin yasadigi
olaylar ve karsisina ¢ikan Ma’dan 6grendikleri,
kendi gercekliginize ilerlediginiz yolda size
rehberlik edebilir.

Egitimde diinya devlerinin

kaptinr. Okul hayatiyla ilgili gizelgelerde
ve grafiklerde yer almayan sasirticl
gercekleri kesfeder...

Dahiler Ulkesi, Crehan’in diinya
capindaki yolculugunu belgeliyor,
deneyimlerini politika, tarih, psikoloji
ve kdultur arastirmalariyla bir araya
getirerek bu ulkelerden neler
dgrenebilecegimize dair kapsamli
yeni bilgiler sunuyor. Bu Ulkeler ylksek
puanlara nasil ulaslyor? Baskalari
onlardan ne 6grenebilir?

Ve bu basarinin bedeli nedir?

P rirave
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Bu arastirma finans, teknoloji ve sigorta sektériinde 40 yas altindaki kadin calisanlarin basvurusuna aciktir.
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Sizi hicbir zaman
yari yolda birakmayacak
Riskli Hastaliklar Sigortas),

Kanser, felg ve kalp krizi gibi hastaliklarda mﬂmWawan
toplu Gdemeyle Anadolu Sigorta yanimizda.
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